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ASCTiirk, Good Rental operasyonu ile aliskanliklan tersine cevirecek
coziimler sunuyor, satin almak tek coziim olmaktan cikiyor !

ASC TUK smsscrcon g@d rental

KIRALAMADA EKSPER



Yiilkselmek sizin hedefinizse,
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Firsatlarla birlikte gelen
sorumluluk

Is makinalant sektoriinii oldukga hareketli bir donem bekliyor. Aciklanan
ve arka arkaya hayata ge¢meye baslayan projeler 6nemli oranda makina
ihtiyaa doguruyor.

Bunlarn belki de su an i¢in en 6n plana ¢ikani kentsel doniisiim projeleri.
Ciinkii her asamasinda ¢ok ¢esitli is ve ingaat makinalar kullamlmas: gere-
kiyor. Sirastyla eski binalarin yikilmasi, yeni binalarin insasi ve ¢evre diizen-
lemeleri i¢in sektrdeki hemen her tiirlii is makinasina ihtiya¢ duyuluyor.

Yola ¢ikis amact daha giivenli ve yasanabilir mekanlar yaratmak olan bu
projenin hayata ge¢mesi icin ¢alisacak olan i makinalarinin da giivenli ol-
masy; hepimizi {izen kazalarin yasanmamasi biz sektor ¢alisanlarinin 6n-
celikli gorevidir. Yikim isinin ne kadar tehlikeli olabildigini http://youtu.
be/_tpZHKLzcEM internet adresindeki 6rnek bir videoda izleyebilirsiniz.
Bu tarz kazalarin yasanmamasi i¢in makina sahiplerine, satici firmalara, sa-
tis temsilcilerine, servis ekiplerine ve en 6nemlisi operatorlere biiyiik gorev
distiyor.

Sadece maddi degil, medeni agidan da gelismis tilkeler arasinda yer almak
istiyorsak ¢alisma giivenlidine azami 6zen gostermeliyiz. Ciinkii medeniye-
tin bir ol¢iisii de insan hayatina verilen 6nemdir. Operatorlerimiz, bana bir
sey olmaz psikolojisinden ¢ikarak giivenli calismay1 aligkanlik haline getir-
meli, bizler de her firsatta onlari buna tesvik etmeliyiz.

Bu sayimizda goriislerine yer verdigimiz Acarlar Makine Satig ve Pazarlama
Miidiirii Mehmet Suphi Hizal, yeni Is Giivenligi Yasast'min personel yiiksel-
tici platform satiglarinda artis yaratacagin soyliiyor. Clinki giivelikten taviz
verilerek yapilan isler i¢in bu makinalan almak veya kiralamak artik bir zo-
runluluk haline gelecek. Ornegin, tesiste yiiksekteki bir lambay: degistir-
mek i¢in forklift ¢atalimin tizerine ¢ikarak yiikselen bir is¢ci gormeyecegiz.

Dergimizin bu sayist ile birlikte “Check Up” isimli yeni bir dosya agtyoruz.
Bu dosya kapsaminda her sayimizda farkl bir makina tiirtiniin kullanilmig
bir 6rnegini, konunun uzmam bir yetkili ile birlikte bastan asagiya inceleye-
cegiz. Buradaki amacimiz sadece o makinamn ikinci el degerini belirlemek
degil; daha verimli, ekonomik ve uzun 6émiirlii kullanilabilmesi i¢in nelere
dikkat edilmesi gerektigini gozler oniine sermektir. ilk dosyamizin konu-
su yaygin bir sekilde kullanilan paletli ekskavatorler; konugu ise ASC Tiirk
Makine Kiralama Miidiirti Arda Ozy6riik oldu.

IMDER ve ISDER tarafindan agiklanan 2012 yili ilk sekiz ayhk satis rakam-
lary; i makinas: satiglarinin, istif makinasi satislarina kiyasla daha hareketli
oldugunu gosteriyor. Hassas global ekonomi kosullarina ve sicak politik
giindeme ragmen istikrarini koruyan sektoriin yil sonunda da hedeflerine
ulagmasim diliyorum.

Saygilarimizla,

Gokhan Kuyumcu
gkuyumcu@forummakina.com.tr
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imtiyaz Sahibi
Forum Makina is ve insaat Makinalari
Gokhan KUYUMCU

Genel Koordinator (Sorumlu)
Gokhan KUYUMCU

Haber ve Reklam iletisim
Forum Makina
Tel: 0 (216) 3888013
Faks: 0 (216) 388 80 14
GSM: 0 (539) 961 00 26
gkuyumcu@forummakina.com.tr

Girne Mah. Irmak Sk.
E-5 Yanyol Kiiciikyali is Merkezi
D Blok No:12 Maltepe / istanbul

Yazi isleri
Oznur DOGAN
Nazli SOLAK

Grafik Tasarim
Ciineyt KALKAN

Baski
Biltur Basim Yayin ve Hizmet A.$.
Dudullu Org. San. Bolgesi 1. Cd. No: 16
Tel: (216) 444 44 03

Yayin Tiri
Yerel Siireli Yayin. iki ayda bir yayimlanir.

Forum Makina Rent Dergisi

T.C. yasalarina uygun olarak yayimlanmaktadir.

Fotograf ve bilgilerin kullanim hakki
Forum Makina Rent Dergisi’ne aittir,
izinsiz kaynak gosterilerek dahi
alinti yapilamaz.
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Tekno’dan Kule Ving
Kiralama Muhendisli
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Tekno Kuleving Grubu

* 1990 yilindan ginimiize yeni ve ikinci &l kule ving pazannda lider
= Tlrkiye'nin en genis kiralik kule ving ve dis cephe asansir parki

* Autocad tasanm destekll proje degerlendirme ve danismanlik hizmeti
= Tirkiye, Ortadogu ve Balkanlar'da en buyuk satis sonras

hizmet ad ve en genis yedek parca stoklan

TEKNO $|RK.E"I‘LE¥I GRUBU

Tekno Plaza, Sehit Sakir Elkovan Cad. No:2 A Blok
Atagehir 34750 Istanbul

Tel: +90 216 577 63 00 pbx Faks; 490 216 577 63 10

Resit Galip Cad, No: 74,/2-3 Gariosmanpasa 06700 Ankara

Tel: 490 312 448 27 50 pbx Faks: 490 312 436 18 65
www.tekno.com.tr
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ICINDEKILER

Check-Up dosyasi:
“Paletli Ekskavatorler”

Acarlar Makine Satis ve Pazarlama
Miidiirii Mehmet Suphi Hizal:

“Yeni Is Giivenligi Yasasi, personel
yiikseltici platform satislarim
artiracak”

MTU, Tiirkiye’deki faaliyetleri icin
vites biiyiitiiyor

Tiirkiye'nin yiikseklerdeki diinya
markasi; Paksan Miihendislik
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CKV, miisterilerine proje damsmanhgi
yapiyor

AL) Finans’tan is makinalari ve lojistik
sektoriine ozel finansal ¢6ziimler

Kiralamak ya da satin almak...
That is the question

EKIiPMAN KIRALAMA FiYATLARI

s’snorkel

ENKA PAZARLAMA iHRACAT ITHALAT A.S§.
Araplar Cad, istasyon Mah. No: 6 34940 Tuzla/iSTANBUL

T. +90 (216) 446 64 64

F +90(216) 395 13 40 www.snorkellift.com

wwrw Tishileh
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ASC Tiirk, Good Rental ile
Akdeniz 2013 Olimpiyatlari
icin ¢alistyor

Akdeniz 2013 Olimpiyat hazirliklar1 kapsaminda atis po-
ligonunun kazi islerini iistlenen Bulut insaat, ASC Tiirk
Good Rental departmanindan kiraladig: Sandvik Mobil Ki-
ricist’n1 Mersin Valisi Hasan Basri Giizeloglu’nun da katil-
dig1 proje baslangi¢ téreninde teslim aldi.

1965’'ten bu yana insaat sektoriinde faaliyet gosteren Adana
merkezli Bulut insaat, Mersin Akdeniz 2013 Olimpiyatlar kap-
saminda insa ettigi atis poligonunun kaz:1 islerinde kullanmak
tizere ASC Tiirk'iin Good Rental departmanindan kiraladig:
Sandvik Mobil Kirici'yr, Mersin Valisi Hasan Basri Giizelog-
lu'nun da bulundugu proje baslangi¢ toreninde, ASC Tiirk Yol
Ekipmanlar Satis Miidiirii Nurettin Cevik'ten teslim ald1.

Agilis téreninde bir konusma yapan Vali Hasan Basri Glizelog-
lu, bu tiir biiylik organizasyonlarin bir iilke i¢in biiyiik prestij
kaynag1 oldugunu belirtti ve Bulut Insaat ile ASC Tiirk is bir-
liginin boyle organizasyonlarin devamui icin énemli oldugunu
soyledi. Tirkiye'nin hedeflerine hizla yaklastigini dile getiren
Vali Giizeloglu, gelecek yil Ekim ayinda yapilacak 2020 Yaz
Olimpiyatlar1 oylamasim hatirlatarak Akdeniz 2013’tin basari-
sinin 2020 se¢meleri i¢in 6nemli bir referans olacagimi bildirdi.
“Bu tarz organizasyonlarda yer almak bir tilkenin gelistiginin,
giiclendiginin gostergesidir” diyen Giizeloglu, is birliginde bu-
lunan herkese tesekkiir ederek sozlerini tamamladi.

ASC Tiirk Yol Ekipmanlar1 Satis Miidiirti Nurettin Cevik ise,
Sandvik Mobil Kirma ve Eleme Uniteleri ile ilgili bilgi verdi.
Sandvik kiricinin istiin 6zelliklerinden bahseden Cevik, kiri-
cinin mobil olmasi sebebiyle malzemenin yanina gotiiriilebilir
olmas: 6zelliginin en biiyiik avantaji olduguna dikkat ¢ekti. Bu
tarz santiyelerdeki durumu 6rnekleyen Cevik; “Mobil kirict
kullandigimizda kamyon ¢alistirma zorunlulugundan ve bu-

nun getirecegi yiiklerden kurtulursunuz. Malzemeyi nerede
kirtyorsaniz ya da hafriyati nereden ¢ikariyorsamiz bu makinay:
oraya gétiirebilirsiniz. Boylece ayni anda hem kirma islemini
yapip hem de nihai tiriin alirsimiz” diye belirtti.

Bulut Insaat’in sahibi Hiisamettin Etike de, atis poligonunun
kazi islerini aldiklarim ve yaklasik 1 milyon metrekiipliik bir
malzeme ¢ikaracaklarimi soyledi. Delme, patlatma, yiikleme
ve nakliye gibi islemleri nasil yiiriitecekleri hakkinda bilgi ve-
ren Etike, bu zorlu ¢alisma kosullari icin Sandvik’i tercih etme
sebebini ise s6yle acikladi: “1967 yilindan beri her cesit is ma-
kinasini kullandim; ben artik bir makina sarrafiyim. Sahamdan
cikacak kalkeri biliyorum. Bu kalker i¢in en uygun makina
hangisidir diye bir arayisa girdik. Sandvik’in hi¢ zorlanmadan,
incinmeden, kalkeri adeta ekmek gibi yedigini gordiik. Bu kiri-
c1 bizim malzememiz igin en idealiydi.”

Sandvik Mobil Kiricr'y1 kiralama yoluyla teslim alan Hiisamet-
tin Etike, satin alma yerine kiralamay tercih etmelerini ise; “1
milyon metrekiip’tin hepsini mobil kirict ile kiracak olsam 1
degil, 2 adet alirdim ancak mevcut projede bu makinay: sade-
ce 3 ay kullanacagim. 3 aylik bir proje i¢in bir makinay: satin
almak bize uygun gelmedi ve ASC Tiirk'iin Good Rental ismi
altinda verdigi kiralama hizmetinden faydalandik” seklinde
agikladi. Hiisamettin Etike, ASC Tiirk ile Bulut insaat'mn is bir-
liginin bundan sonraki projelerde de artarak devam edecegini
sozlerine ekledi.

Her Sektorde
Hyundai
Cozumleri

Hyundai Forklift, misterinin ihtiyaclarini cok iyi bilir,

sektore dzel ¢dzimler dretir. Minimum enerji

harcayarak maksimum performans sunan, gugl, hizl

ve dayanikli forklift modelleriyle her isin yakind
kaldirir; karhhgimzi artinir,

HMF MAKINA VE SERVIS SAN. VE TIC, A5,

Esentepe Mah. E-5 Yanyol No: 15 34870 Kartal-istanbul /Tlrkiye
Tal: 0216 488 80 00 {phw) Faks: 0216 488 91 91
www.hmf.com.tr

A HYUNDAI FORKLIFT

HEANY INDUSTRIES CO_LTD.
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Borusan Makina, CDE ile tas ve agrega yitkama sektoriinde

Borusan Makina, tas ve agrega yikama
alaninda faaliyet gosteren Kuzey irlanda
merkezli CDE Global firmasmm temsil-
ciligini ald.

Borusan Makina, Tiirkiye’de hizla bi-
yliyen tag ve agrega sektoriinde temsil
ettigi Metso Mobil Kirici ve Elek’lerden
sonra simdide CDE Global'in yikama
ve eleme makinalarini pazara sunacak.
Giircistan, Kazakistan ve Kirgizistan'da
hizmet saglanacak iilkeler arasinda yer
aliyor.

Satis ve satig sonrast hizmetleri Borusan
Makina giivencesi ile saglanacak tirtinler
i¢cin CDE ’'nin de projelendirme ve mon-
taj destegi saglanacag belirtiliyor.

Konu ile ilgili olarak Borusan Maki-
na’dan yapilan agiklamada; “Borusan
Makina olarak tirtin gamimiza ekledi-
gimiz yeni iriinlerimizle hizmet verdi-
gimiz sektorlere deger katmayr siirdii-
riiyoruz. Yikanmis malzemeyle daha
kaliteli hazir beton iiretiliyor ve daha az
beton yapistiric1 katki maddesi kullanili-
yor. Tiirkiye’de ¢evre yasalarmin etkisi
arttik¢a ve kentsel doniisiim hiz kazan-
dik¢a bu tirtinlerin kullanimi artacaktir”
denildi.

CDE ve iiriinleri hakkinda

frlanda diginda Brezilya ve Hindistan'da
da kendine ait {iretim tesisleri olan mii-
hendislik sirketi CDE Global’in Avru-
pa'nin bir numarali yikama ve eleme

makinalari tireticisi oldugu ifade edili-
yor. Diinya ¢apinda hizmet veren CDE;
kum-agrega yikama, geri doniisiimden
gelen malzemelerin yikanmasi ve ma-
den yikama-zenginlestirme alanlarinda
kullanima yonelik makinalar tiretiyor.

Uriin gaminda Evowash kum yikama
makinasi, M2500 mobil yikama eleme
makinasi, Prograde elekler, Rotomax
kiititk yikayicilar ve Evoscreen siizme
elekleri bulunuyor. Aquacycle koyulas-
tiricinin da aralarinda bulundugu, atik
sularin yeniden degerlendirilmesine yo6-
nelik makina ve uygulamalar da Tiirkiye
pazari icin dikkat ¢eken tirtinler arasinda
yer aliyor.

Haulotte Group, 2012 yilinin ilk yarisinda satislarim

ylizde 25 arttirdi

Haulotte Group, yiikseltme platformu
alaninda Kuzey Amerika pazarinda
yasanan yiikselisin de etkisiyle 2012
yilinin ilk yarisindaki global satiglarimi
artirds.

Firma, 2011 yihnin ilk 6 aymnda 148
milyon Euro olan toplam gelirlerini
2012’nin ayni déneminde 184,5 milyon
Euro’ya cikararak satiglanimi yiizde 25
arttirdi.

Asya Pasifik ve Giiney Amerika pazarin-
da da aruslar yasayan firma, toplam ma-

frum mﬂ

kina satig adedini ise yiizde 30 oraninda
artird.

Firmanin bu dénemdeki 184,5 milyon
Euro’luk gelirinin 146,4 milyon Euro’su
ekipman satiglarindan, 22,1 milyon Eu-
ro’su kiralama faaliyetlerinden ve 16
milyon Euro’su da servis ve yedek parca
hizmetlerinden saglandi. Servis gelirleri-
ni yiizde 3, yedek par¢a satislarini yiizde
5 oraninda artiran firma, Latin Amerika
pazarindaki gelismeler ve Kuzey Avrupa
iilkelerindeki filo kullamm oranlarmn
yiikselmesiyle birlikte kiralama faaliyet-

lerinde de olumlu gelismeler yasadi. Ote
yandan ispanya’da bulunan tesislerini
kapatarak {iretimi Fransa'ya kaydiran
Haulotte, bu islemler i¢in yaklasik 4,4
milyon Euro maliyete katlanmak zorun-
da kaldu.

Haulotte Group, makro ekonomik be-
lirsizlikler sebebiyle diinya pazarinda
bir yavasglama olacaginin beklenmesine
ragmen, 2012'nin kalan déneminde de
benzer bir satis performans: gostererek
finansal durumunu gii¢lendirmeyi he-

defliyor.

HMF MAKINA VE SERVIS SAN. VE TiC. AS.
Esentepe Mah. E-5 Yanyol No: 15 34870 Kartal-stanbul (Tarkiye
Tel: 0216 488 80 00 (pbx) Faks: 0216 488 91 91

Sektére Ozel Hyundai Céziimleri:

Depolarda,
Hizh ve Seri
Kazanc!

Hyundai Forklift, mUsterinin ihtiyaclarini cok iyi bilir,
sektore ozel ¢dzumler Gretir. Minimum enerji harcayan,
gucld, hizli ve dayanikh forklift modelleriyle etkin ve
seri istifleme olanag sunar; karliigimaz artirir.

B = e

www.hmf.com.tr

AHYUN

HYUNDAL

HEAVY INDUSTRIES

DAI ' FORKLIFT
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SIF Is Makinalari’ndan bastan asag1 iicretsiz bakim

SIF is Makinalari, diizenledigi kampanya kapsaminda, yeni
JCB 3CX veya 4CX kazia yiikleyici alan miisterilerinin ga-
ranti siiresi i¢erisindeki tiim periyodik bakimlarin iicretsiz
olarak yapacak.

Kiralamada

W yeni ufuklar...

5 Ekim 2012 tarihine kadar gegerli olacag belirtilen kampanya,
garanti bitiminden sonraki bir yil ya da 1.000 saat boyunca, JCB
DrivelineCover Giig Aktarma Grubu Koruma Paketi'ni de kap-
styor. Kazia yiikleyici ve teleskopik yiikleyici iirtin gruplarinda
hali hazirda diinya lideri oldugu belirtilen JCB; dizel motor, san-
ziman, 6n ve arka aks gibi tiim gii¢ aktarma organlarim kendisi

gelistirerek tiretiyor. Firmadan yapilan agiklama, diizenlenen bu
kampanyanin, tirtinlerin kalitesine ve etkin satis sonrast hizmet-
lere duyulan giivenin bir yansimasi oldugu belirtiliyor.

=5
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Teknika’dan Clark Forkhftler 1g1n 6zel kampanya

Clark markali forkliftlerin 65 yildir
Tiirkiye’deki tek yetkili temsilcisi olan
Teknika, baslattig1 kampanya ile ihti-
yaci olan herkesi yeni forklift sahibi
yapmay1 planliyor.

Tirkiye'nin koklii kuruluslarindan Bur-
la Makina’nin grup sirketlerinden Tek-
nika, temsilciligini yaptigi Clark marka
forkliftler i¢in yeni bir kampanya bas-
latti. Sifir forklift fiyatlarinda indirime
giden sirket, ilk alim bedelinin de cazip
oranlarda oldugunu bildirdi.

65 yildir tek temsilcisi olduklari Clark

%
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forkliftlerin salamlig ile tiim diinyada maliyetlerinin az olmasi ve uzun émrii ~ Clark markasimin tek yetkili temsilcisi - t
ozel bir yere sahip oldufunu belirten  jle Clark forkliftlerinin biiyiik ekonomi  olan Teknika, ayn1 zamanda miisterileri-

Teknika Ticaret A.§. Forklift Satis Koor-  sagladigini belirtti. nin istif makinasi, transpalet, atasman ve

dinatdrii Ozkan Inang, bakim ve isletme kabin ihtiyaglarina da ¢ziimler sunuyor.

IMDER ve ISDER,
Agustos 2012 Tiirkiye is makinasi satis rakamlarini acikladi

Aciklanan rakamlara gore yilin ilk 8 ay1 genelinde is makinasi TORKIVE (5 MAKENALAR SATISLAR]
satislari, istif makinalarina gére daha canli bir seyir izleyerek = ™
artigin siirdiiriiyor. pord
LAen
IMDER rakamlarma gére, Tiirkiye Is Makinalar pazarinda 2012 :: 1 A
yilinin ilk sekiz ay1 genelinde satilan makina sayist 8.122 adede ulas- o | - :i}l::::
tt. Bu dénemde satilan makina sayisi, gegen yilin aym: dénemine ]
kiyasla ytizde 10,5 lik bir artis1 ifade ediyor. - I |
2o
kinalar pazari, gegen yihin ilk sekiz ayma gore yiizde 2,2 oraninda " Mescit Mah. Atatiirk Cad. No-29 34956 Orhanli - Tuzla / istanbul
biiyiiyerek 6.900 adede ulasti. * !
Tel: 021645297 87 Faks: 0216 452 97 90
E- Mail: info@hasel.com Web : www.hasel.com ORTADOGU

10 forum ZERD ISTIF MAKINELERI SAN. VE TIC. A.S.
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Komatsu Hibrid ekskavatorler,

yiizde 25’i asan yakit tasarrufu

ile Turkiye santiyelerinde

Diinyanin ilk hibrid forkliftinin de
mucidi olan Komatsu tarafindan gelis-
tirilen 20-22 ton sinifi Hibrid Komatsu
ekskavatorler, is makinas: sektoriinde
yeni bir sayfa acarak 6nemi her gecen
giin artan enerji tasarrufuna etkin bir
¢Oziim olmaya aday goriiniiyor.

Turkiye ile birlikte Gtircistan ve Azer-
baycan'daki 400’e yakin Temsa Global
teknik personelinin egitiminden sorum-

12 flirum @

lu olan Komatsu Egitim Uzmamni Ceyhan
Savut ile bir araya gelerek; bu yeni tek-
noloji ile ilgili merak ettigimiz sorulara
en yetkili aizdan cevaplar aldik.

Oncelikle, standart bir PC200 ile hibrid
HB215LC-1 Komatsu ekskavatorlerin
kataloglarini yan yana koyup inceledi-
gimiz zaman; ne makinalarin boyutla-
rinda, ne de toplam motor giicii veya
hidrolik kapasitesinde bir farkhilik gor-

miiyoruz. Ancak sektorel bir devrim ya-
ratan koklii yenilikler detaylarda yatiyor.
Komatsu Hibrid Ekskavator teknolojisi
ile saglanan en 6nemli avantaj elbette ki
yakat tiiketimindeki tasarruf. Makina ile
yapilan ise gore degismekle birlikte yakat
tasarrufunun yiizde 25’ten yiizde 41’e
kadar ulasabildigi belirtiliyor. Bu tasar-
rufun temelinde ise iki ana etken oldu-
gunu 6greniyoruz. Bunlar; hibrid sistem
ve diisiik devir uyumu.

Mevcut enerji kaynagmna ek olarak bir
elektrik sistemi destegiyle calisan arag-
lar genellikle hibrid olarak tanimlaniyor.
Egitmen Ceyhun Savut Komatsu eks-
kavatorlerdeki hibrid sistemi su sekilde
acikliyor: “Ekskavatérler kule doniisii ya-
parken makinamn azami basincina yakin
bir baswnct kullanirlar; bu sebeple en biiyiik
enerji tiiketimi kule doniis esnasinda ger-
ceklesir. Kullamlan yakitin yaklasik yiizde
40 kule doniisii i¢in harcamr. Ciinkii st
kulenin ¢cok agir olmasi; bom, arm, kova ve
makinamn govdesini tagiyor olmasi sebe-
biyle donerken basing cok fazladir. Makina
kazi yapacak, donecek ve bir kamyona yiik-
leme yapacak. Ekskavatoriin calismasimn
yarwya yakin donmekle gecirdigini goz
oniinde bulunduran Komatsu miihendisleri
kule doniis motorunu elektrikli yapmaya
karar vermigler. Elektrik igin ise bir kaynak
gerekiyor. Cok yiiksek bir gii¢ gerektigi icin
otomobil veya forkliftlerdeki gibi akii ile ¢oz-
mek miimkiin olmuyor. Dolayisiyla motora
bir jenerator ekliyorlar. Bu jeneratorden elde
edilen elektrik ile de kule doniis sistemi tah-
rik ediliyor.”

Standart bir ekskavatorden farkli olarak
Komatsu Hibrid ekskavatorleri bulunan
temel parcalar ise sunlar:

1. 4 silindirli daha kiigiik bir dizel motor
2. Dizel motor ile ana hidrolik pompa
arasinda bulunan jeneratér motor

3. Elektrikli kule déniis motoru

4. invertor

5. Ultra kapasitor

HB215LC-1 modelinde, standart 20 ton
smnifi ekskavatorlerinde kullanilan 6 silin-
dirli, 6,7 litre hacmindeki Komatsu mo-
tor yerine; 4 silindirli, 4,5 litrelik, 148 HP
giictindeki Komatsu motor bulunuyor.
Asil ilging olan, bu motorun rélanti ve
¢alisma devirlerindeki farklilik.

Standart makinalarda 1.400 devir/dakika
olan rolanti devri Hibrid makinada 700
devir/dakika; 2.050 devir/dakika olan

YENi URUN

1) 4 silindirli motor
2) Jenerator motory
3) Hidrelik Pompa
1) Invertr(redre
2) Kapasitor

Hidrolik |

tam yiik devri ise 1.800 devir/dakika ola-  Ancak, daha kiiciik ve diisiik devirli bir
rak belirlenmis. Béylesine diisiik devirler-  motor kullamldigr i¢in ilk yiike giris
de ayni isin saglaniyor olmasi yakit tasar-  aninda, hareketlerde gecikme olmamasi
rufunun belki de en 6nemli sebebi. ve ideal yiik devrine kolayca ulasilabil-
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mesi i¢in hidrolik sistem elektrik ile des-

tekleniyor. iste diisiik devir uyumu ile
saglanan yakit tasarrufunun temeli bu-
rada yatiyor. Teknolojik agidan oldukga
6nemli bir yenilik olan bu destegi sagla-
yan ise jeneratdr motordur.

Dizel motor tarafindan tahrik edilen je-
neratdr motor, sistem tarafindan ihtiyag
duyulan tiim elektrigi {iretiyor ve moto-
run rolantide oldugu anlarda ise kapasi-
tori sarj ediyor.

Yeni gelistirilen elektrikli kule doniis mo-
toru ayni zamanda bir jenerator gorevi
de yapiyor. Kule doniisiin frenlenmesi
sirasinda olusan ve standart makinalarda
1s1 olarak atilan kinetik enerjiyi elektrik
enerjisine cevirerek, inverter aracili ile
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depolanmak iizere ultra-kapasitore gon-
deriyor. Depolanan enerji ihtiyaca bagh
olarak ya kule doniis hareketi i¢in ya da
cesitli calisma kosullarinda ihtiya¢ duyu-
lan ekstra giicii saglanmak amacryla mo-
tora destek olarak kullaniliyor.

invertor, iretilen elektrigin istenildigi se-
kilde kullanilmasimi saglayan ana hibrid
kumanda iinitesi olarak tamimlamyor.
Tamamen elektrik tahrikli olarak yapi-
lan kule doniis ile hidrolik tahrikli diger
fonksiyonlarn (ytiriiyiis, bom, arm ve
kova kontrolleri) tam bir uyum igeri-
sinde yapilabilmesi i¢in invertor biiyiik
onem tagiyor.

invertsr'iin bir pargast olan ultra kapa-
sitor ise elektron depolamakla gorevli-

dir. Elektrik bir elektron akisidir ve ka-
pasitorler de bu elektronlan depolarlar.
ihtiya¢ aminda bir iletken vasitast ile bu
elektronlar elektrik olarak tiiketiliyor.
Hibrid Komatsu Ekskavatorlerinde 6,5
Farad’lik ultra kapasitorler kullaniliyor.
Ceyhun Savut kapasitorle ile ilgili olarak
sunlan séyliiyor: “Kapasitor hazir enerji-
dir, kisa siireli kullammlar igindiv. 1 daki-
kada jenerator tarafindan doldurulur. Kule
doniise bagladigimiz 1,5 doniiste harcamr.
Kapasitoriin amaci ilk harekette gecikmeksi-
zin elektrik enerjisini vermektir. Ondan son-
ra jenerator ¢alisinca zaten kesiksiz bir ¢a-
lisma oluyor. Hidrolikte asinmalardan sonra
gordiigiimiiz sarsilmal, kaypl hareketler
yok. Cok diizgiin bir doniis hareketi var.”

Normal bir akii yerine kapasitor kulla-

nilmasinin temelinde ihtiyaglar yatiyor.
is makinalarinda anlik olarak ¢ok yiik-
sek miktarda gii¢ kullanilmaktadir. Oto-
mobillerde ise siirekli ama daha dengeli
bir gii¢ kullanimu s6z konusudur. Ener-
jiyi elektron ve iyon olarak depolayan
kapasitorler ¢cok hizh bir sekilde sarj ve
desarj olabiliyor. Kimyasal olarak enerji
depolayan normal piller ise daha uzun
stireli enerji saklama imkéani saglarlar.
Kimyasal bir reaksiyon s6z konusu ol-
madig icin kapasitorler bakim gerek-
tirmemektedir. Ayrica, akiilerin aksine
kapasitorlerde herhangi bir enerji kayb:
soz konusu degildir.

Kule doniisiin daha sik yapildig: isler-
de yakit avantaj1 artiyor

Yeni Komatsu HB215LC-1 ile yiizde
25’'ten yiizde 41’e varan oranda yakit
tasarrufu saglandig belirtiliyor. Makina
ile yapilan is, yani motor yiikii ve kule
doniis siklig: burada belirleyici etken
oluyor. Ciinkii motorun stirekli yiiksek
devirde calismas: “diisitk devir uyumu
etkisini”, kule doniisiin az olmasi da
“hibrid sistem” verimliligini azaltiyor.
Dolayisiyla sert kaya kazis1 veya yikim
gibi islerde ylizde 25°lerde olan yakat
tasarrufu; kamyona hazir malzeme yiik-
leme islerinde ytizde 40’lara varabiliyor.

Yilda 26.000 dolar yakit tasarrufu

Ceyhun Savut, bu 6nemli tasarruf oran-
larimin, Tirkiye gibi yakit fiyatinin yiik-
sek oldugu tilkelerde ¢ok daha anlaml
hale geldigini belirtiyor. Komatsu tara-
findan diinya genelindeki cesitli santiye-
lerde yapilan test sonuglarma gore, yilda
2 bin saat ¢alisan bir makinada saglanan

yakat tasarrufun tilkemizdeki maddi kar-
silig1 26 bin dolar bulabiliyor.

Yiizde 25 daha az karbondioksit

Yeni hibrid teknolojisi, egzoz gazindaki
karbondioksit miktarini yiizde 25 azalta-
rak ¢evreye verilen zarar da azaltiyor. 20
ton sintfi bir ekskavatdriin ¢evreye ver-
digi egzoz emisyonunun 30 otomobilde
karsilik geldigi belirtiliyor.

Yiiksek doniis hizlarinda elektrik moto-
rundan kaynaklanan yiiksek frekansh
bir ses olusmasina karsin toplam giiriiltii
seviyesi standart modellere kiyasla yak-
lasik 2,7 dB azaltilmus.

Uzun kapasitor 6mrii

Ceyhun Savut, bu makinalarn ilk alim,
bakim, onarim ve kontrolleri konusunda
sunlar1 sSyliiyor: “Eklenen bu yeni kom-
ponentlerden dolayr ilk alim maliyetinde
bir fark var. Kapasitorlerin en az bir motor
revizyon omrii kadar degismeden kullanila-
cagimi Ongoriiyoruz. Miisterilerimiz zaten
normal revizyonlar igin bir bedel ayinyor-
lardi. Daha kiigiik motor kullanilms olmast
ek parcalann farkin telafi edecektir. Ayrica
bu rakamlar saglanan yakit tasarrufunun
yaninda dnemsiz kalacaktir. Sistem parcala-
rnimin 500 saate bir kontrolii gerekiyor. 1.000
saatte bir ise kule doniis elektrik motorunun
ve sistemin yagimn degismesi gerekiyor.”

Makinanin satis fiyat1 heniiz belli ol-
mamakla birlikte standart modellere
kiyasla yiizde 20 daha pahali olmasi
bekleniyor.

Ceyhun Savut, her ne kadar diinya gene-
linde bir stiredir kullaniliyor olsa da; bu
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yeni teknolojiyi Tiirkiye sartlarinda da
test etmek istedikleri i¢in simdilik 2 de-
neme makinasi getirdiklerini belirtiyor.

“HB215LC-1 her yonden avantajl,
enerji tasarruflu, daha kesintisiz ve
vuruntusuz kullanimli, sessiz ve ¢ev-
reci bir makinadir. Temsa Global ola-
rak her seyiyle tam olarak oturtarak
en kisa zamanda Tiirkiye’de de satisi-
na baslamay1 planliyoruz.”

Komatsu Genel Miidir Yardimcist
Matsaaki Matsuo, diinya genelinde en
yiiksek kullanim hacmine sahip 20 siuf
sinifi bir ekskavator ile baglayan hibrid
ekskavator konseptinin, oniimiizdeki
donemde 30 smifi makinalarda da kul-
lamlarak yayginlasacagini  belirtiyor.
2008’den giiniimiize toplam 2.200 adet
hibrid ekskavator sattiklarii sdyleyen
Matsuo, iiriine yonelik su ana kadar ge-
len yorumlan soyle 6zetliyor: “Makina-
mn performansi, giicii ve hizi standart ma-
kinalarla aym. Ancak, daha kiiciik bir dizel
motor bulundugu igin kullamirken daha
farkl bir his verebiliyor.

Bir otomobil veya forklifiten daha iyi izo-
le edilmis olmasina ragmen yine de hibrid
sisteme dokunurken dikkatli olmak lazim.
Yiiksek elektrik giicii soz konusu. Standart
bakim isleri disinda bir miidahale gerektigi
zaman yetkili servise basvurmak gerekiyor.”

Not: Hibrid makinalarin, 45 derecenin
tizerindeki sicakliklarda ve 1.800 metre-
den yiiksek rakimda kullanilmas: tavsiye
edilmiyor. Sicaklik hibrid komponentler,
yiikseklik ise motor performansi {izerin-
de olumsuz etkiler yaratabiliyor.
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Check-Up dosyasu:
“Paletli Ekskavatorler”

Bir paletli ekskavatoriin performan-
sim etkileyen, dolayisiyla isletmelerin
iiretim kapasite ve maliyetleri iize-
rinde dogrudan etkisi olan faktérleri,
“Check-Up” dosyamuzin bu ilk bolii-
miinde konugumuz olan ASC Tiirk
Makina Kiralama Miidiirii Arda Ozyé-
riik ile birlikte degerlendiriyoruz.

is makinalarmin da ayn1 insanlar gibi be-
lirli bir 6mrii vardir. Calisma kosullar,
caligma tarzi, bakim ve onarim durumu
bu 6mriin siiresini ve kalitesini dogru-
dan etkiler.

Yaptigimiz santiye ziyaretleri sirasinda
birbirinden ¢ok farkli uygulamalarla
karsilastyoruz. Kullandigi makinanin ne
kadar yakat tiikettigini bilmeyen opera-
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torler de var; her bir kamyon ve is maki-
nasmin her an nerede ve deposunda ne
kadar yakit oldugunu takip eden patron-
lar da. Aym santiyede ve aymi iste ¢alisan
iki ayn1 model makinanin yakat titketim-
leri birbirinden ¢ok farkli olabiliyor. Veya
biri siirekli ariza yaparken digerine uzun
yillar anahtar bile vurulmayabiliyor.

Biitiin bunlarin temelinde sahip olunan
bilgi ve gosterilen ilgi diizeyi yatiyor. Ad1
tizerinde, yapabilmek i¢in 6nce bilmek
gerekiyor. Arda Ozyoriik ile ASC Tiirk
Makina’min Orhanli/Istanbul’daki mer-
kez servis atSlyesinde bir araya gelerek
yaptigimiz ¢alismada; sadece kullamlmis
bir paletli ekskavatoriin degerinin nasil
tespit edilecegine degil, bundan sonra-
ki 6mriinde verimli olarak kullanilmasi

icin nelere dikkat edilmesi gerektigine
odaklandik.

2006 model Volvo EC290B LC Paletli
Ekskavator

Arda Bey ile birlikte inceledigimiz, ASC
Tirk tarafindan yeni makina alimi kap-
saminda takas olarak bir miisteriden ah-
nan bu ekskavator, yilda ortalama 2 bin
saate yakin ¢alisarak 10 bin saati bulmus.
Gerekli tiim kontrolleri, bakim ve ona-
rimlan yapildiktan sonra ikinci el olarak
satiga sunulacak.

Makinay1 incelemeye yiiriiyiis takim-
larindan bashiyoruz

Bir paletli ekskavatdriin revizyonu asa-
masinda en ¢ok para tutan aksamlan yii-
riyts takimlaridir. Yani makinanmn zin-

ciri, pabuglari, cer dislileri ve makaralar1.
Ozellikle yiiriiyiis makaralari ve zincirin
aginma diizeyi 6nemlidir.

Bir paletli ekskavatoriin yiiriiytis siiresi,
makinanin toplam c¢alisma saatinin ytiz-
de 10'unu asmamalidir. Bu deger bile
maksimumdur. Aksi takdirde aginmalar
hizlanacaktir. Uzun yiiriiytisler yerine
miimkiin olduk¢a bir tr tizerine kona-
rak hareket ettirilmelidir.

Bir zinciri incelerken 6ncelikle baklala-
rina, baklalarini birlestiren pim ve bur¢-
larina bakiyoruz. Buralardaki olas kirik-
lar1 ve aginmalart inceliyoruz. Burglar
dairesel oldugu igin cevrilebiliyor ve bir
ytizeyleri asindigi zaman altini dstiine
getirip belli bir siire daha kullanabilirsi-
niz. Ancak bu gegici bir ¢6ztimdiir. Burg
tamamen bittikten sonra mutlaka degis-
tirilmesi gerekir.

Zincirdeki baklalarin diizgiin asinmus
olmast 6nemlidir. Aksi takdirde makara-
lar1 bozar. Aym sekilde makaralarin diiz-
giin olmayist veya donmeyen bir makara
olmast zincirinize zarar verir. Hepsi bir-
birine baglidir. Pabug zaten yerle temas
eden bir noktadadir. Normalde bunlarin
kenarlar1 keskin olur. Ancak yiiriiylisi
fazla ve sert zemin olan makinalarda,
burada ovallesme goriirsiiniiz.

Zincirde belli bir siireden sonra uzama
baslar. Firmalar masraftan ka¢cmak icin
zinciri degistirmek yerine aradan bak-
la sokerler. Mesela bu zincir 52 baklalik
ise, uzama yapmustir ve artik siz bunu
istikametteki gergi mesafesiyle kurtarip
geremezsiniz ve aradan bakla ¢ikartir-
siniz. Yani 52 baklahk zinciri 51 bakla
yaparsiniz ki zincir tekrar eski normlara
geri donsiin. Bu konuda dikkat edilmesi
gereken sey, zincir normal esneklikte iken
istikametin olmasi gereken yerde olmasi-
dur. Palet gerginliginin de diizenli olarak
kontrol edilmesi gerekir. Bu ¢ok bol veya
dar bir ayakkabi ile yiirtimeye benzer.

Sasinin yiirliylisii tasiyan pargas: iize-
rinde catlak olmamasi, baglanti nokta-
larmin Gzellikle istikamet ve yiiriiyiis
hidro-motorunun baglandig1 yerlerde
catlak olmamast da 6nemlidir. Bu cat-
laklarin tedavisi miimkiin fakat makina-

Yiiriiyiis takiminin
ideal gerginlikte olmasi gerekir:

nin dayammm azalttiy i¢in degerini de
azaltiyor. Devrilme, biiyiik darbeler ya
da siirekli kincilar gibi yorulmas: yiiksek
olan makinalarda olabilir. Ama agirhikli
kaza yapmis makinalarda goriiliir. Bazi
markalarda kronik bir rahatsizlik olarak
gbze ¢arpryor. Makinanin ise uygun ol-
mamast ile yakindan alakah bir durum.

Bakmamz gereken diger bir nokta ise
zinciri dondiiren cer diglisidir. Asindig
zaman gegici bir ¢6ziim olarak kaynakla
dolgu yaptirihip aym normlara getirilebi-
lir ama 6nerilen degistirilmesidir. Ciinkii
yaptiginiz kaynagin sertligi orijinalinden
farkli olacag: igin bu sefer zincirin daha
hizli aginmasina sebep olabilirsiniz. Cer
disilisi 1 liraysa, zincir 10 lira.

Makinamn diger boliimlerinde oldugu
gibi yiirtiylls takiminda da yaglamaya
cok dikkat etmek lazim. Yag kacag olup
olmadigr kontrol edilmeli. Kagak varsa
miidahale edilmeli. Santiye igerisinde
operatoriin mutlaka gézle kontrol etme-
si gereken seyler de var. Bu sistemin igi-
ne tas stkismamal. Sikisirsa da operator

CHECK UP

Zincir burclarimn astimas -
diizeyleri kontrol edilmeli . hi

bunu ¢ikarmali. Ciinkii sisteme giren tas,
aksamlara 6nemli zararlar verebiliyor.

Kule doniis béliimiinde catlak veya
yag kac¢ag1 olmamal

Makinanin alt ve {ist sasesinin birlestigi
kule doniis dairesi makinanin bel kemi-
gidir. Kule dontis dairesi etrafinda her-
hangi bir ¢atlak, kagak olmamali. Bura-
da da etrafinda boylu boyunca bir kege
vardir. Oradan da yag kagirmamus ol-
masi 6nem arz eder. Ciinkii bu bolgenin
yagsiz kalmasi, gobek dislisine zarar ve-
rir. Bunun degismesi zor ve maliyetlidir.
Dolayisiyla yaglamanin diizgiin yapilmis
olmasi gerekir.

Yag kagaklan gozle goriilebilir. Kirik var-
sa doniis sirasinda ses yapar. Bosluk var-
sa da kulenin asag: yukar hareketinden
yakalayabilirsiniz.

Bu bolimdeki sorunlardan uzaklagmak
i¢in makinaya kapasitesi ve gérevi disinda
isler yaptirmamak gerekiyor. Makinamn
kuvveti disginda bir malzemeyi ittirme-
yeceksiniz. Once kiracak parcalayacak,
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Bom ve arm”in 6zellikle dékiim béliimlerinde catlak
olmamal

ondan sonra ittireceksiniz. Kullanim sira-
sinda bazen operatorler yiirtitmek yerine
kovay1 zemine takarak makinanin kendi-
sini ¢eker ya da makinay1 kaldirmak igin
kovay1 kullanir, bomu basarlar. Bunlarin
hepsi gébegin 6mriini kisaltir. Kosullar
geregi bazen yapmaniz da gerekebiliyor
ama bunlar yaparken de operatoriin ¢ok
dikkatli olmasi gerekiyor.

ise uygun bom ve arm secimi ¢ok
6nemli

Makinanin en 6nemli uzuvlarindan biri-
si de bom’dur. Firmalar daha uzun eri-
sim veya kolay kamyon yiiklemek i¢in
uzun bom ve arm konfigiirasyonunu is-
tiyorlar, ancak makina sokii ve 6zellikle
kirici ile ¢alisacak ise daha kisa bom ve
arm tercih edilmelidir.

Kiriciile ¢alismak makina igin yorucu bir
istir. Kiricinin, makinaya uygun olarak
secilmesi ve olmasi gereken degerlerde
calismas: gerekir. Ne gereginden daha
biiyiik, ne de daha kiigiik olmali. Ope-
ratoriin dogru kirici kullanimi da haya-
ti 6nem tagtyor. Bir ekskavatoriin kirici
calisma saati yiikseldigi zaman otomatik
olarak fiyat asag: diistiyor. Ters orantili
isliyor, ister istemez. Ne kadar diizgiin
bakmus olsaniz da mutlaka o kirict maki-
naya sizin gérmediginiz hasarlar veriyor.

fkinci el ekspertizi yaparken bom’un
saglikli olmasina, ¢atlak olup olmadigina
dikkat ediyoruz. Bom’un her tarafi kay-
nakli metal parcalarindan olusmaz. D6-
kiim olan govdeler vardir. Ozellikle bu
dokiim olan yerlerde bir hasar olmamasi
bizim i¢in 6nemli. Geri kalan kismim
dogru malzeme se¢imiyle bastan da yap-
tirabilirsiniz. Ama ne olursa olsun catlak
olmast makinanin degerini diistirecektir.
Diizenli olarak greslenmeyen bom’larda
pim bur¢ bosluklart olusur. Once burg-
lar aginir. Burglari kaybettikten sonra da
greslemeye devam etmezseniz, bu sefer
pimleriniz ve pim yuvalariniz da asmur
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Motor émrii bakiulamm diiggiigyaplmas: ile
uzuyo ~ e = * i

ve dolayisiyla daha fazla maliyet ortaya
cikar. Ekspertiz sirasinda o bosluklar ¢ok
net bir sekilde anlagilir. Bugiin en ufak
makinada pim bur¢ yaptirsam deseniz,
10 milyardan asag1 ¢ikamazsiniz.

Silindirlerde kacak olmamas: gerekir
tabi ama asil 6nemli olan rotlarda ve si-
lindir gévdelerinde bir sey olmamasidur.
Isin sadece bir kege boyutunda kalmig
olmast bizim i¢in yeterlidir.

Kova ve tirnak secimi yakit tiiketimini
de etkiliyor

Makinanin konfigiirasyonuna ve ¢alistigi
malzemeye uygun bir kova ile ¢alisiyor
olmast lazim. Kovanin ve tirnagmn yakit
tilketimine ¢ok biiyiik etkisi var. Ol-
mast gerekenden biiyiik kova sectiginiz
zaman daha fazla is yapryor gibi gortir-
stiniiz belki ama daha fazla yakit yakar-
siniz. Hafriyatini yaptiginiz malzemenin
sertligine ve asindiriciligina gére mutla-
ka tirnaginizi dogru se¢melisiniz. Dogru
zamanda da degistirmelisiniz. Aksi tak-
dirde aginarak kiitlesen tirnaklar malze-
meye daha zor girecegi i¢cin hem isiniz
yavaslar hem de daha ¢ok gii¢ harcamak
zorunda kalirsiniz.

Orijinal boyanin korunmasi degerini
artirtyor

Makinaya uzaktan baktigimizda duru-
su bir albenisi olmast gerekir. Ama bu
albeni kesinlikle sadece boyadan kay-
naklanmaz. Dogal giizelligi diyebiliriz.
Makinanin durusu giizel deriz. Bize de
makinanin 6nce resmi gelir.

kinci el alir Sﬁlt_}}zfikinalar tercih
ediliyors i

Makinanin genel gortintiisii, kaporta-
s1, arka agirh@g gibi 6zellikleri 6nemli
noktalardir. Bunlarin tedavisi miimkiin,
ancak asil 6nemli olan kullanicinin ma-
kinaya yaklasimi hakkinda bize fikir
veren seylerdir. Ikinci el degeri igin ¢izik
de olsa makinanin orijinal boyali olmasi
daha 6nemlidir. Cok makyajli makinalar
da ikinci elde deger gérmez, aliciy: tedir-
gin eder.

Motor performans: pratik kullanim ve
bilgisayar ile test ediliyor

Bir motor i¢in en 6nemli olan husus ba-
kimlarinin dogru sekilde ve orijinal par-
calar kullanilarak yapilmis olmasidir. Ka-
litesiz bir filtre kullanimi tahmininizden
¢ok zarar verir. Kullanim sekli motora
kolayla zarar vermez, ¢iinkii motor ken-
dini koruyacak sekilde tasarlanmustir.
30 bin saatlerde hala revizyona ihtiyag¢
duymadan ¢alisan Volvo motorlar gorii-
yoruz.

Bu isin uzmani olan kisiler makinay: kul-
lanarak motorunun ve hidrolik sistemi-
nin durumunu tahmin edebilirler. Ancak
asil durumunu bilgisayarlarla baglana-
rak anlayabiliyorsunuz. Volvo’da “Tech-
tool” dedigimiz bir sistem var. Onu bag-
ladigimiz zaman motoru hi¢ agmadan
motorun tiim testlerini yapabiliyoruz.
Enjektorlerinin durumunu, ge¢misteki
ariza ve ikazlarimi alabiliyor; grafiksel
olarak da gorebiliyoruz.

Motoru gorsel olarak da inceliyoruz.
Ozellikle yag kacaklarma ve mazot ka-
¢agma bakiyoruz. Turbo da 6nemlidir.
Motorun tiflemesi derler. Motorun altta
bir havalandirma ¢ikist vardir. Problem
olan motorda egzoz gibi oradan da bir
hava verir. Bu, o motorun 6mriiniin
artik nihayete ermek tizere oldugunun
bir gostergesi olabilir. Makina calistig1
zaman egzozun dumanina bakilir. Beyaz
duman atmas: da turbo’sunda problem
olduguna dalalettir.

: y ’
L Alt saseqile iist sasenin birlegti,

Yag analizleri, bir kan tahlili gibi
Volvo olarak bakimmi yaptigimiz tiim
makinalarin sadece motor degil, tim
yaglarimi analiz ederek takip ediyoruz.
Oradaki en ufak bir seyin artmas: size
bir seylerin ters gittigini gosterir ve buna
o6nceden miidahale edebilirsiniz. Yani bir
disliden bir par¢a kopmaya baslamustir
ve siz disli dagilmadan 6nce bunu ya-
kalarsaniz; belki de 15 bin Euro’luk bir
disli grubunu degistirmek yerine 500
Euro’luk basit bir degisimle o isten siy-
rilabilirsiniz.

Hidrolik sistem, basin¢ testleri ile
kontrol ediliyor

Hidrolik sistemde de dogru bakim ve te-
mizlik en 6nemli konudur. Sisteme kari-
sacak gozle goriilemeyecek kadar kii¢iik
parcalarin ne biiyiik zararlar verebildigi-
ni zaman igerisinde goérebiliyoruz.

Yine hidrolik sistem i¢in de fiziki testler
yaptyoruz. Basing portlari tizerinden sis-
temdeki basing degerlerini izliyoruz. Bu
da sistemde kagak olup olmadigini ve sis-
temin ne kadar asinmus oldugu hakkinda
fikir veriyor. Pompadaki yag kacaklari-
ni1 ara baglanti noktalarinda zaten gézle
gorebilirsiniz. Pompanin temiz olmast
ve kagirmiyor olmasi lazim. Bu sistemin
tiim boliimleri i¢in gegerli. Ana valf yag
kacaklar1 da olmamali. Ana valfin tama-
mim degistirmek ¢ok maliyetli bir istir.

Kabin makinanin aynasidir

Kabin bize ¢ok fikir veriyor. Ciinkii ora-
da oturan kisi bu makinay: kullaniyor.
Kabinin igerisine ne kadar iyi bakiyorsa,
makinaya da o kadar iyi bakiyor demek-
tir. Oyle makinalar gérdiim ki, igine ca-
mur dolmus, orada da ot bitmis. Aslan
yattig1 yerden belli olur s6zii bosuna soy-
lenmemis.

Kabinin temiz olmast, kirik dokiik ve pis
olmamasi lazim. Ikinci el makina alirken
once gider i¢ine otururuz.

|

"Kabinin durumu makinamn ne kadar bakimili
oldugunun bir gostergesi

Elektronik sistem 6nemli bilgiler su-
nuyor

Volvo is makinasi sahipleri, MATRIS
isimli bir program araciligiyla maki-
nalarmin ge¢misi hakkinda ¢ok detayh
bilgiler alabiliyorlar. Biz de bir ikinci el
makinay1 bu raporlar tizerinden deger-
lendiriyoruz.

Buradan makinanin ne kadar siire calis-
tgini, ne kadar siire rolantide kaldigin,
ne kadar yuridiigiini, ne kadar siire
kiricryla galistifini ve hangi giic modla-
rinda kullanildigim gorebiliyoruz. Hangi
saatte hangi arizay1 yaptigini, hava filtre-
si tikandig halde temizlemeden kag saat
calistigini bile gorebiliyoruz.

Bir is makinasinin rélantide bekleme sii-
resinin normalde yiizde 15’in {izerinde
olmamasi lazim. Rolantinin yiiksek ol-
mast, bosu bosuna yakit yakmaniz anla-
mina gelir. Veriminiz diigmiistiir.

Bir Volvo ekskavatoriiniin G1, G2 mod-
larinda ya da azami H modunda ¢alisma-
s1 lazim. P (Power Max) modu sadece
anlik kullanim i¢indir. Operatér aliskan-
lig1 nedeniyle siirekli yiiksek modda
kullanilan makinalarin yakit tiiketimin-

CHECK UP

Orjinal filtre kullanim tavsiye ediliyor

de artis oluyor. Ornegin makinanin kag
defa mars yaptig1 da 6nemlidir. Fazlasi
turbo’ya da, her aksama da zarar verir.

Dogru kullanim ¢ok 6nemli

Dogru kullanim makinanm verimi ka-
dar ikinci el degerini de artirtyor. Bizim
bu konuda 6zel bir egitim departmani-
miz var. Buradaki arkadaslarimizin go-
revi saha incelemelerini ve makinalarin
karsilagtirmalarini yaparak eksik yonleri
tespit etmek. Miisterilerden bildikleri
ve gordiikleri eksiklikleri degerlendi-
rerek destek vermek ve bunun disinda
operator egitimlerini vermek. Teslimat
sirasinda egitimler zaten veriliyor ama
teslimatin disinda 6zellikle filo miisteri-
lerde ve makina kullaniminin verimlili-
gini bilen miisterilerde egitim istegi ar-
tryor ve bu arkadaslarimiz fiziksel olarak
santiyelere gidip operatorlere dogrudan
egitim veriyor. Egitim burada yapiliyor
ve katilanlar daha sonra MEB tarafindan
yapilan sinavla sertifika aliyorlar.

Egitim konusu bizim i¢in ¢ok 6nemli.
Miisterilerden talep gelmeden, egitimin
ne kadar 6nemli oldugunu biz onlara
anlatiyoruz. Operatorlere ne kadar ¢ok
egitim verirsek, bizim i¢in de o kadar iyi.
Makinalar daha dogru kullaniliyor ve
daha az sorun ¢ikiyor. Dolayistyla maki-
nadan memnuniyet de artiyor. Yani egi-
timli personel, hem servis a¢isindan hem
de operator agisindan olumlu oluyor.

ikinci el makinamz1 giiveneceginiz
yerden almn...

Her ne kadar yapilan kontrollerle bir
makina hakkinda fikir sahibi olunabilse
de, kapali ve pahali bir kutu olan is ma-
kinalarini tam olarak ¢6zmek miimkiin
degil. Bu sebeple alirken saticiya giiven-
mek gerekiyor. Mali olarak giiglii, bu
konuda tecriibe sahibi ve tiriiniiniin ar-
kasinda duran firmalardan hizmet alin-
malidir.
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Acarlar Makine Satis ve Pazarlama Miidiirii Mehmet Suphi Hizal:
“Yeni Is Giivenligi Yasasi,
personel yukseltici platform
satislarini artiracak”

Acarlar Makine Satis ve Pazarlama Miidiirti Mehmet Suphi Hizal,

yeni Is Giivenligi Yasast'yla birlikte 6niimiizdeki dénemde personel

yiikseltici platformlara olan talebin 6nemli oranda artacagini

belirtiyor. Yeni yasa hazirliklar1 kapsaminda sektor lideri olarak kendi

gortiglerinin de alinmasini takdirle karsiladiklarini belirten Hizal, yasa

ile is kazalarinin da biiyiik oranda azalacagini vurguluyor.

aliyet gosterdikten sonra Acarlar Makine ile is ma-
kinalari sektoriine adim atan Mehmet Suphi Hizal,
bu sektérdeki triinlerin daha ¢ok is odakli oldugunu belir-

U zun yillar otomotiv ve beyaz esya sektorlerinde fa-
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terek, miisterilerin yaklagimlarinin ve beklentilerinin daha
profesyonel oldugunu vurguluyor. Ayaklari yere basan bir
pazarlama ve satis politikasi yirittiklerini ifade eden Hi-
zal, “Misterinin asil ihtiyacini saptamak ve buna en uygun

urint vermekle mikellefiz. Aksi halde misteriyi memnun
edemezsek kaybederiz” diyor. Misterileriyle iliskilerini
samimi ve gilivenilir temellere dayandirmak istediklerini
belirten Hizal, “Burada daha az sayida insanla daha yo-
gun iliski kuruyorsunuz. Misterilerle iligkilerde aciklik ve
dogrulugu esas almak temel gérevimiz” seklinde konustu.

Acarlar markasi ve iiriinlerimizin kalitesi miisterile-
rimize giiven veriyor

Acarlar markasinin insanlarda giliven yarattigina deginen
Mehmet Suphi Hizal, “Acarlar; diriist, séziini tutan, ta-
ahhitlerini yerine getiren, sattigi driinle verdigi hizmetin
arkasinda duran ve bu konuda kendini ispatlamis bir kuru-
lus. Acarlar’in yaptigi is ne olursa olsun miisteriler giive-
nerek buradan hizmet aliyor. Ciinkii onlara yénelik hizmet
veya Uriln verilirken, islerini en iyi bir sekilde yapabilme-
leri icin onlar adina gereken her seyin disiinilecegini bi-
liyorlar” diyor. Haulotte’nin personel yikseltici platform
alaninda diinyadaki ti¢ biiyiik markadan birisi oldugunu ve
boyle giicli bir markay! temsil ediyor olmanin avantajini
yasadiklarini belirten Hizal, genis bir tiriin gamina sahip
olmalarindan dolayr ¢ok cesitli taleplere en uygun uriin-
lerle ¢c6zim sunabildiklerinin altini ¢iziyor. Diger taraftan
sirketin genis bir makina parkinin bulundugunu ve dolayi-
siyla misterilerin istedigi triind, istedigi zaman bulabilme
sansini yakaladigini ifade eden Hizal, bunun finansal gii-
clin yani sira ise verdikleri énemden kaynaklandigini be-
lirtiyor. Satis sonrasi hizmet kalitesinin bu sektérde cok
daha 6n plana c¢iktigini vurgulayan Hizal, bunun icin o6r-
gltlenen ve gece giindiiz demeden hizmet veren tecriibeli
ve yaygin bir satis sonrasi tegkilatina sahip olduklarini
ifade ediyor.

“Genis bir miisteri portfoyiimiiz var”

Musteri portfoyunin temelini endistriyel alanda faaliyet
gosteren firmalarin olusturdugunu ifade eden Mehmet
Suphi Hizal; biytk AVM insaatlari, fabrika insaatlari, ha-
vaalanlar ve barajlar gibi biyik hacimli islerde de énemli
gorevler tstlendiklerini belirtiyor. Firma, yurt disinda is
yapan Turk insaat firmalariyla olan is birligini gelistirme-
yi hedefliyor. Mehmet Hizal, son olarak bu yil icerisinde
Azerbaycan'da gerceklestirilen Eurovision sarki yarisma-
sinin yapildigr “Crystal Hall” ve yine Baki'deki “Haydar
Aliyev Havaalani” insaatlarinda ¢ok sayida makinalarinin
calistigini vurguluyor.

ROPORTAJ

“Tiim ekip olarak, miisteri odakl calisma felsefesini
benimsedik”

2013’te pazarda daha ciddi bir rekabet beklediklerini ve
buna yonelik birtakim stratejiler belirlediklerini belirten
Mehmet Hizal, 6ncelikle biitiin personelin iyi egitim alma-
si ve sahada sorulacak her soruya yetkin olarak cevap ve-
rebilecek seviyede olmasina yonelik bir alt yapi kurdukla-
rini soyliiyor. Bunun icin dil egitiminden baslayarak, triin
bilgisi, satis/kiralama éncesi sahada detayl kesif analizi,
satis, satis sonrasi ve miisterileri en iyi ve dogru anlama-
ya kadar bircok tekniklerde genis bir kapsamda egitimler
verilmekte oldugunu anlatan Hizal, egitimlere kendisinin
de katildigini ve katkilarda bulunmaya gayret ettigini soy-
liyor. Sirket calisanlarinin hepsini satis ve miisteri odakl
bir yapiya kavusturma hedefine odaklandiklarini belirten
Hizal, “Burada caycidan sekretere, en alttan en yukariya
kadar herkes miisteri odakl ¢alisacak. Bu bilinci yerles-
tirmek icin de herkese sorumluluk verecegiz. Calisanlarin
fikrini sorup, goruslerini alacagiz. Onlar burada degerli
olduklarini bilecek ve misteriye de ona gore yaklasacak.
Bu bilinci yeri geldiginde onlara yeni firsatlar sunarak ya-
ratacagiz” dedi.

Firmalarin makina alirken ya da kiralarken operatérlerin

gorislerine 6nem verdigini ve genellikle kullanilacak olan
makinaya karar verilirken operatore de fikrinin soruldu-
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gunu sdyleyen Hizal, operatorlerin egitimi konusunda
ciddi bir proje uzerinde calistiklarini sézlerine ekliyor.

“Hizmet agimizi genisletiyoruz”

Bursa ve Ankara’nin ardindan son olarak izmir'deki hizmet
merkezini acan Acarlar Makine, miisterilerine daha yakin
olmak ve lojistik acidan avantaj saglamak amaciyla yeni
subeler acmay planliyor. istanbul bélgesi icin en yakin
zamanda Trakya'da, 2013 yilinda da Adana'da bir sube
acmayi planladiklarini belirten Hizal, “Ozellikle Adana'da
bir servisimizin bulunmasi, o bélgedeki Antep, iskenderun,
Mersin, Kayseri gibi sanayilesmis illere daha cabuk ulas-
mamizda ¢ok blylk avantaj saglayacak. Ankara subemiz
dogudaki illere ulasmada istanbul'a kiyasla cok biiyik
fayda sagladi. Ornegin, Van'a gonderdigimiz makinanin
servis hizmetini artik Ankara'da bulunan teknik ekibimiz
gerceklestiriyor” diyor.

Acarlar, lider oldugu personel yiikseltici platform
alanindaki uzmanhgini her gecen giin gelistiriyor

Acarlar Makine’nin personel yiikseltici platformlar ala-
nindaki boslugu gorerek sektore girdigini, bu alanda
uzmanlasmayi sectigine deginen Hizal, Tiirkiye'de baz
firmalarin her isi yapmaya kalkistigini soyleyerek, “ Her
isle ugrasirsaniz, bir isi gercekten iyi yapamayabilirsi-
niz. Ciinkii konsantrasyonunuz dagilmaya baslar. Halbuki
uzmanlasma, sizi isinizde daha iyi olmaya, daha verimli

292  forum @

calismaya ve fark yaratmaya yoneltir. Acarlar, kendi ala-
ninda biyik, giicld, ihtisaslasmis ve yaptigi isi iyi bilen bir
sirket. Turkiye'de lider oldugu personel yiikseltici platform
alanindaki uzmanligini da her gecen giin gelistiriyor” dedi.

“Yeni is Giivenligi Yasasi, personel yiikseltici plat-
formlarin satisini artiracak”

is Guvenligi Yasasi ve buna bagl yénetmelikler iizerinde
yapilan ciddi calismalarin sonucunda, personel yiikseltici
platformlar icin 2013’tin bir milat yili olacagini 6ngéren
Mehmet Hizal, bu alanda Tiirkiye'de cok ciddi bir yikse-
lis beklediklerini soyleyerek; “Buna hazirlikli olan firmalar
bu pazardan pay alacaklar ve biiyliyecekler. Biz de bunun
icin bdtln alt yapi hazirliklarimizi yapiyoruz. Turkiye’nin
is guvenligine verdigi 6nem, bu konuda hazirlanan yasa,
altindaki yonetmelikler ve bunlarin bizim katkilarimizla
hazirlaniyor, fikirlerimizin 6nemseniyor olmasi cok 6nem-
li. Cuinkd bu isi, personel yiikseltici platform alaninda fa-
aliyet gosteren uzmanlasmis firmalardan daha iyi kim
bilebilir ? Bizim tarafimizdan hazirlanan bu tasarinin alti
dolduruldugu taktirde, 6niimiizdeki dénemde is kazalarin-
da ciddi anlamda azalmalar ve insanlari daha giivenli bir
calisma ortami bekliyor olacak. insan sagligindan, isci gii-
venliginden daha énemli bir sey yok. Aldigimiz egitim de
agirlikli olarak insan guvenligi ile ilgili.

Personel yiikseltici platformlarin Tirkiye'de heniiz yete-
rinde bilinmedigini ve yeni yasanin neticesinde bu triinle-
rin kullamniminin yayginlasmasiyla pazarin da biiyiiyecegini
sdyleyen Hizal, sektoriin énimiizdeki 10 yillik siirecte cid-
di bir biyiime trendi yakalayacagini vurguluyor. “Perso-
nel yikseltici platform kullanan firmalar islerini cok daha
kisa siirede ve cok daha kolay ustelik cok daha ekonomik
olarak bitirdiklerini goérdikce s6z konusu makineler onlar
icin vazgecilmez yardimcilar haline gelecek” diye ekliyor..

“Pazardaki liderligimizi korumayi hedefliyoruz”
Acarlar'in personel yikseltici platformlar alaninda pazar
lideri oldugunu ve yaklasik ylizde 65’lik bir paya sahip
olduklarini belirten Mehmet Suphi Hizal, “Kendimizi ge-
listirmez ve pazarin bekledigi yeni projeleri hayata ge-
ciremezsek gelecekte sikinti yasariz. Ciinkii rekabet her
gecen gun kizisiyor. Onlarin yaklasimlarini, distincelerini
bilemem ama biz bu konuda liderligi devam ettirmenin
yontemlerini biliyoruz. Tim bir ekip olarak surekli gelisim
icin gereken konularda egitim almaya kendimizi gelistir-
meye ve yeni projeleri hayata gecirmeye devam edece-
giz” diyerek gelisimin 6nemini vurguluyor.

Makina parklarinda bugiin yaklasik 300 adet ara¢ bu-
lundugunu ve bunun biyiik bir bélimini Haulotte marka
platformlarin olusturdugunu belirten Hizal; “Hedefimiz
2015 yilinda makina parkimizi 1.000 adede ¢ikarmaktir”
diyor. 88

Yiicelen Grup, Asimato ile
hedeflerini biiyiitiiyor

Asimato markasi ile kisa bir siire 6nce istif makinalar1 sek-
toriine giren Yiicelen Grup, zengin iiriin ¢esidi ve hizl tesli-
mata imkan saglayan giiclii stoguyla miisterilerine ¢6ziimler
sunuyor.

is hayatina insaat malzemeleri satis1 ile baslayip, giintimiizde
kaldirma ekipmanlari, el aletleri, akilli binek robotlar, inte-
raktif ve dokunmatik akill: tahtalar, otomobil ses ve goriintii
sistemleri ile liikks otomobil ithalatlarini gerceklestiren Yiicelen
Grup, kendine has Asimato markali istif makinalari ile agirlikli
olarak nihai tiiketiciye ulasmak yolunda emin adimlar atiyor.

Asimato marka transpalet, yiikseltici platform, istif makinala-
r1 gibi depo i¢i kullanilan makinalarin yani sira 2013 itibariyle
satisa sunulacak akiilii ve dizel forkliftlerin resmi ithalatcist Yii-
celen Grup’un Yonetim Kurulu Baskam Faruk Yiice, istif ma-
kinalarinda en zengin ¢eside sahip olduklari belirterek, bu
kapsama makasl personel yiikselticilerini de ekleyebilecekle-
rini soyledi.

Nihai tiiketiciye dogrudan ulasmak hedefleniyor

Yiicelen Grup'un 40 yillik kéklii bir aile sirketi oldugunu ve kaldir-
ma ekipmanlar alanina 2012 yilinda girdiklerini dile getiren Faruk
Yiice, Asimato markali {iriinlerin su anda ikitelli Organize Sanayi
Bolgesi'ndeki merkez binasinda miisterilere sunuldugunu, yakin
zamanlarda acacaklari subeler ile miisterilerine daha yakin olmay:
hedeflediklerini anlatti. Yiice, agirhkli olarak son tiiketiciye yone-
lik galismalar yaptiklarinin altini gizdi. Uriin fiyatlarmin piyasa alti
oldugunu bildiren Baskan Yiice, anlagildig1 takdirde miisterilerine

HABERLER

kiralama hizmeti de verebileceklerini anlatt. “Miisterimizi mem-
nun kimak, bizim i¢in ¢ok 6nemli” diyen Yiice, iiriin ¢esidi ve
stoguyla ilgili sorun yasamadiklarini ve bu baglamda gelecekte
Ttirkiye'de tiretim de yapabileceklerinin sinyalini verdi.

Asimato depo i¢i ekipmanlar; manuel, yar1 akiilii ve tam akiili
istif makinalar, ¢esitli kapasitede transpaletler, agir yiik tasima
araglari, garaj vingleri, paket ve varil tasima arabalari, varil ¢evir-
me makinalari, manuel ve merdaneli platformlar, tek ve cift di-
rek calisma platformlari, ¢alisma tezgah ve dolaplari ile yakin bir
zamanda satisa baslanacak akiilii ve dizel forkliftlerden olusuyor.

Uzmanlar Platform’dan fly-bom 6zellikli

yeni arag tistii platform

Uzmanlar Platform, yenilik¢i bir an-
layis ile gelistirdigi ve tamamen kendi
iretimi olan 30 metrelik fly-bom 6zel-
likli yeni arag iistii platformunu piya-
saya sunmaya hazirlantyor.

Sepetli platform imalatinda Tiirkiye'nin
yiikselen markalarn arasinda yer alan Uz-

lunan iki ayr goriis agisini maksimum
seviyelere ¢ikartacak, kotii hava kosulla-
rina dayanikli kamera sistemi ve sepet ile
kabin arasindaki haberlesmeyi saglayan
ses sisteminin de platformda bulundugu
bildiriliyor. Ote yandan uzaktan izlene-
bilme ve kayit 6zelligi tastyan bu sistem-
lerle, olasi is kazalarinin nedenlerinin

manlar Platform, tiriin ¢esitliligini artir1-
yor. Firma tarafindan gelistirilen 30 met-
re yiikselme kapasitesine sahip fly-boom
6zellikli yeni platformun, ana bom ve te-
leskopik bomlarini hareket ettirmeden,
fly-bom ile acisal hareket yaptirarak ve
toplamda 180 derece donebilen sepeti ile
ulagilmasi zor bolgelerde daha kolay ¢a-
lisma olanag sagladig: belirtiliyor.

Oransal joystick kumanda ile hem ope-

rator kabininden hem de sepet {izerin-
den kullanilabilen platformda, bu sayede
daha az personel giiciine ihtiya¢ duyul-
dugu ifade ediliyor.

Moment kontrol sistemi ile sepetin gii-
venli tagima kapasitesini agmasi halinde
uyart verdigi ve platformun emniyetli
aralkta calismasina olanak sagladig: da
belirtiliyor. Sepetteki aydinlatma lam-
balarinin yani sira, kabin ve sepette bu-

kolaylikla bulunabilecegi de belirtiliyor.

Uzman bir ekip tarafindan dikkat ve 6z-
veriyle tretilen makinalarin, Ar-Ge de-
partmani tarafindan biiyiik bir titizlikle
test edildigi ve biitiin siire¢lerde aktif rol
oynayan Uzmanlar Platform Yonetim
Kurulu Baskani Yusuf Tursun’un da tes-
limattan 6nceki nihai kontrollere bizzat
katildigy ifade ediliyor.
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MTU, Tiirkiye’'deki faaliyetleri
icin vites buyiituyor

Onemi her gecen giin

artan enerji ve gii¢ sistemleri
konusunun global ¢6ziim
saglayicilart arasinda

yer alan MTU, bolgesel bir
ts olarak da degerlendirdigi
Tirkiyedeki faaliyetlerini
yeni yaurimlarla
giiclendiriyor.
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TU Tirkiye Genel Mudir Yardimcisi Ali Giizel,
MTU Tirkiye operasyonlari ve hedeflerine yonelik
sorularimizi yanitladi.

MTU ve tarihindeki kilometre taslari hakkinda bilgi
verir misiniz?

MTU, merkezi Friedrichshafen - Almanya’da bulunan ve
gecmisi 100 yili askin bir tarihe uzanan kokli bir kurulus-
tur. Asri asan uretim tecriibesi ile MTU bugtin dizel ve do-
galgazli motorlar, aktarma sistemleri, MTU Onsite Energy
markasi ile jenerator sistemleri, Lorange markasi ile mo-
tor yakit ve enjeksiyon sistemleri lireten ve diinyanin he-
men her yerinde yaygin hizmet agi ile bu trinleri kullanic
ve yatirimci ile bulusturan, endistride bircok segmentte
teknoloji lideri konumunda bir firmadir.

Tiirkive’de bir distribiitorliik yerine neden kendi sir-
keti ile faaliyet gosteriyor?

MTU olarak yaklasimimiz sadece ticari biyimeye odakh
bir yapi degil, bulundugumuz sektérlerin ihtiyaclarina yo-
nelik uzun sireli is birligine dayanan bir modeldir.

Tirkiye, MTU icin en 6nemli pazarlarin basinda yer aliyor.
MTU aslen her iki modeli yani distribiitorliik ve kendi sir-
ketiyle dogrudan pazarda yer alma seklini de kullaniyor.
Tiirkiye, konumu ve potansiyeli itibari ile ikinci modelin
uygulandigi baslica iilkeler arasindadir. Ayrica MTU’'nun
diinya capindaki tiretim noktalarindan biri olarak burada
motor yedek parcasi tretmektedir.

Bu noktada miisterilerimizin de tim siireclerde muhatabi
dogrudan MTU’dur. Tirkiye icin arada bir bayi yapilan-
masi bulunmamakta olup, sirketimizin asirlik deneyimine
profesyonel satis ve satis sonrasi ekibimiz vasitasiyla
ulasilabilmektedir.

Tiirkive’deki gecmisiniz nedir? Buradan hangi cog-
rafyaya hizmet veriyorsunuz?

MTU Turkiye, faaliyetlerine 1990 yilinda Almanya’ya bagl
olarak istanbul'da 8 calisan ile kiiciik bir ofiste baslamis
olup; ginimiizde 150 kisiye ulasan uzman kadrosu ile fa-
aliyetlerini stirdirmektedir.

MTU Tiirkiye, halen istanbul Hadimkéy'de bulunan yéne-
tim, Gretim ve servis merkezi, istanbul Maslak ve Tuzla'da-
ki satis ofisleri, Marmara, ig Anadolu ve Giiney Anadolu
Bolge Mudiirlikleri ve yurt icinde 11, yurt disinda 7 adet
olmak uzere toplam 18 adet servis noktasi ile misterile-
rine hizmet vermektedir. Kisa vadede bu yapinin daha da
gelismesi icin calismalarimiz sirmektedir.

MTU Tirkiye’nin sorumluluk alaninda tlkemizin yani sira
KKTC, Azerbaycan, Suriye, Liibnan ve Irak bulunmaktadir.

MTU Tirkiye; Savunma Sanayi, denizcilik uygulamala-
ri, endistriyel ve Onsite Energy alanlarindaki tim MTU
Uranlerinin satisi, servisi, yedek parca ve lojistik hizmetle-
ri ile birlikte MTU Almanya icin yedek parca tretimi yap-
makta; ayrica Ortadogu ve Afrika bolgesinin egitim ve
motor revizyon merkezi olarak genis bir bdlgeye hizmet
vermektedir.

MTU’nun Tiirkiye’de iiretim yaptigimi belirtmistiniz?
Bu konuda bilgi verir misiniz.

Diger faaliyetlerin yani sira istanbul Hadimkdy'deki Fabri-
kasi ile MTU’ nun Almanya disinda motor parcasi lreten
tek tesisi olma gururunu yasayan MTU Tiirkiye, Urettigi
4000 serisi motorlarin silindir gémlegi ve silindir kafasi
yenilestirme operasyonlarinda beklenenin tizerinde bir ka-
lite standardina ulasmistir. Nisan 2012°de hayata gecen
ek yatirrmimiz ile dretim kapasitemiz yiizde 38 oraninda
artarak, yilda 100 bin adet silindir gomlegine ulasmistir.
Ayrica belirtmekten memnuniyet duydugum yeni lretim
projelerimiz de olacak. Oniimiizdeki dénemde belli bir tip
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MTU Tiirkiye Genel Miidiir Yardimcisi
Ali Giizel

MTU motorunun Tirkiye'deki tesislerimizde iretilmesi
s6z konusudur.

Satis ve satis sonrasi hizmet organizasyonlariniz
hakkinda bilgi alabilir miyiz?

MTU Tiirkiye, uluslararasi MTU organizasyonunda bdolge-
nin uzmanlik tssi konumundadir.

Tesis ve imkanlarimiz, genis ve uzman teknik kadromuz ile
yukarida belirttigim gibi bélge tlkeleri icin egitim merkezi
ve ayni zamanda servis hizmetlerinde de revizyon merkezi
konumundayiz.

Daha 6nce degindigim tizere MTU Turkiye; Turkiye, Azer-
baycan, Suriye, Liibnan, Kuzey Kibris ve Irak olmak lizere
6 llkeden sorumlu. Kendi sorumluluk alanimizdaki tilkele-
rin yani sira, Tlrki Cumhuriyetler basta olmak lzere Orta
Dogu ve Afrika bolgesinin tim egitim ve motor revizyon
ihtiyaclarini karsilayabiliyoruz. Bu, MTU Tiirkiye icin oldu-
gu kadar llkemiz icin de son derece memnuniyet verici
bir husustur.

MTU ve MTU Tiirkiye olarak vizyon ve hedefleriniz
nelerdir?

MTU, teknolojiyi ve kaliteyi en list diizeyde Ureten ve ta-
kip edilen bir firma olmakla yetinmeyip, yonetim anlayisi
ile bu sektérdeki nitelikli insan giiciinii en etkin bicimde
degerlendirmeyi ve gelistirmeyi hedeflemektedir.

Sektoriin en énemli ihtiyaci deneyimli ve yetismis insan
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guicudir. Bu bilingle yénetimimizin taviz vermedigi 6n-
celikli hedefimiz, planlanan insan kaynag yatirimlarinin
suratle yapilmasi ile basta Almanya’daki merkezimiz ve
buradaki tesislerimizde teknik ve proje bazli egitimlerimi-
zin yogun ve kesintisiz olarak surdirilmesidir.

Oniimiizdeki dénemde miisterilerimizi Griin ve hizmetleri-
mizle ilgili oldugu kadar sirketimiz ve calismalarimizdaki
gelismelerle ilgili olarak da bilgilendirmeyi periyodik hale
getirerek ¢o6ziim ortakligina dayanan calisma modelimiz
ile yolumuza devam edecegiz.

Temel olarak kendimizi konumlandirdigimiz nokta, driin
yelpazemizdeki hizmet verdigimiz tim segmentlerde ya-
tinnmcilarin 6ncelikli tercihi olarak sadece cirosal anlamda
degil, ilkleri yapan ve uygulayan belirleyici pazar liderli-
gidir.

Temel iiriinleriniz ve hizmet verdiginiz bashca sek-
torler nelerdir? En biiyiik pay sahibi olanlar hangi-
leridir?

MTU drinleri cok genis bir yelpazeye sahiptir ve diinyada
bircok segmentte pazar lideridir. MTU Tiirkiye, denizde
ticari ve askeri uygulamalar, savunma sanayinde zirhh
tastyicilardan tanklara kadar cesitli araclarin motor ve
aktarma sistemleri, enerjide surekli elektrik ve sogutma/
Isitma ihtiyacini kargilayan kojenerasyon sistemlerinden,
surekli veya yedek enerji saglayan dizel ve gaz jenerator
sistemlerine uzanan farkli ¢coziimleri musterilerine kesin-
tisiz satis sonrasi hizmet saglayarak sunmaktadir.

Bu acidan baktigimizda motor’un kullanildigi tiim uygu-
lama alanlarinda cok cesitli endiistrilerde yer alan bircok
farkli miisteriye hizmet verdigimizi soyleyebiliriz.

MTU Onsite Energy olarak iiriin ve hizmetlerinizle
miisterilerinize sagladiginiz avantajlar nelerdir?
Enerji ile ilgili tim konulara projelendirmeden uygula-
maya, fizibiliteden yatirnm degerlendirmeye, yatirm fi-
nansmani, yatirimin uygunluk degerlendirmesi, ihtiyag ve
glic tespiti gibi her detay calismayr yapmanin yani sira
satis ve satig sonrasi hizmetlerini de saglayarak miiste-
rilerimize a'dan z'ye hizmet sagliyoruz. Enerji tesislerinin
tim ekipmanlariyla dizayn ve montajinin yapilmasi, ener-
ji bakanligr kabulleri, lisans uygunluklari gibi konularda
rtinlerimizi tedarikciden cok, butik hizmet veren esnek
bir anlayisla beklenen ¢6ziimii tam karsilayabilecek kom-
pozisyonda sunuyoruz.

MTU Onsite Energy programi hakkinda bilgi verir
misiniz?

MTU Tirkiye 2010 yilinda enerji segmentinde MTU Onsi-
te Energy markasi ile pazara etkili bir giris yaparak kisa
surede yatirimcilar tarafindan tercih edilen ¢6ziim orta-
g1 haline gelmistir. Gerek sirekli enerji tireten dogalgazli
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kojenerasyon sistemlerinde, gerekse dizel yedek enerji
sistemlerinde benzerlerine gére lstiin avantajlara sahip
olan MTU Onsite Energy uygulamalari diinyanin bircok
noktasinda, cok kritik uygulamalarda tercih edilmektedir.
MTU Tirkiye organizasyonel yayillim ve yatinmlarini ge-
nisleterek bu avantajlar Turkiye’de kullanici ve yatirmci-
larin hizmetine sunmaktadir.

Eylil-Ekim 2011'de diizenledigimiz, Glkemizde toplam 9
ili kapsayan Bluytk Tirkiye Turu projemizi gerceklestirdik.
MTU Onsite Energy Tirkiye takimi tarafindan gercekles-
tirilen proje kapsaminda MTU Onsite Energy tirinda 1600
ve 2000 serisi jeneratorler bizzat sergilenmis, kesintisiz
giice hassas olan endistrilere interaktif uygulamalar su-
nulmustur.

Onsite Energy'de yaklasimimiz sadece ticari biyiime-
ye odakl bir yapr yerine, uzun siireli isbirligine dayanan,
musterisi en memnun enerji ¢6ziim alternatifi olmayi
amachyoruz. Yatirim ve tesislerin ihtiya¢ duydugu enerjiyi
tamamen ilgili tesisin ihtiyaclar ile dizayn ederek satis
ve servisini tek elden yiiriitiiyoruz. Ozellikle siirekli enerji
temin ettigimiz projelerimizde 7/24 sorumluluk tstleniyo-
ruz. Kurulan her tesis kontrat asamasindan isletmede ka-
lacagi siire boyunca sorumlu bir miihendisimizin sorum-
luluguna veriliyor. Bu da yatirimciya tek nokta ile iletisim
kolayhgi sagliyor.

Bu paralelde hedefimiz cografi sorumlulugumuzdaki yay-
ginhgimizi saglarken calisan tesislerimizin hizmette kal-
ma siresini maksimumda tutmayi hedefliyoruz. Bunun
icin de sektdriin en iyi miihendis ekibi ile calisiyoruz.

Ulkemiz ve cevre cografyamiz diinyada en hizli biiyiiyen
ve gelisen bolgelerdendir. MTU olarak biz de dogal ola-
rak bu bolgedeki giicimiizii daha da arttirarak sektérdeki
en etkili firma olma 6zelligimizi surdiirmek arzusundayiz.
2018 yihna kadar olan dénemi kapsayan iki asamal bir
stratejik plan cercevesinde Onsite Enerji operasyonumuz
her yil bir dncekine gore yiizde 50’ye varan iddiah biyiime
hedefleri ile genisleyecektir.

Tiirkiye’deki miisteriler ihtiyaclarinin ¢6ziimii nokta-
sinda konuya ne o6lciide bilincli yaklasiyorlar? Teklif
alirken fiyat/kalite onceligi nedir?

Jeneratdr alimi yapan kisi veya kuruluslarin ahim sekilleri
ve tercih oncelikleri oldukca farkhlik gosteriyor. Bu ne-
denle genel bir sey sdylemek mimkin degil. Ancak sunu
sdyleyebiliriz “En dogru alim yapma sekli; giicin alci
tarafindan belirlenmesi ve sorumlulugun alinmasi degil,
satan firmanin kendi motor ve/veya jeneratdriiniin per-
formansina uygun olarak sistemi besleyebilme ve calisir
durumda tutma taahhidi ile karar verilmesi olmahdir” .
Cunkii konustugumuz iriin yelpazesinin hemen tamami
yatirnm mallarindan olusmaktadir ve bircogu émdirliik ya-
tinmlardir. Bu nedenle satis sonrasi hizmet taahhuidini
de kapsayan bir analiz mutlaka yapiimahdir.

Tiirkiye’de farkli sektorlerdeki belli bash uygulama-
larimiz hakkinda drnekler verebilir misiniz?

MTU; kalite, giivenilirlik ve yiiksek teknoloji gerektiren bir-
cok dnemli projeye imza atmistir. Denizde askeri gemiler,
biiyiik yolcu feribotlari, bircok farkl biyiiklikteki yatlar;
kara sistemlerinde zirhli personel ve ekipman tasiyicilar,
tank projeleri; enerjide ise niikleer santraller, havaalanla-
ri, metrolar, hastaneler gibi kritik 6nem tasiyan yerlerin
yani sira stratejik ve ticari olarak 6nem tasiyan otel, AVM,
is merkezleri ve sanayi kuruluslarinda ¢ok sayida projeler-
de basariyla uygulanmistir.

Tirkiye pazarn icin odaklanarak kisa siire énce dnemli
miktarda yatinm yaptigimiz MTU Onsite Energy markasi
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ile ilkemizde de kisa siirede giicli referanslara ve mis-
terilerinin tercih ettigi uygulama giiciine ulasiimis olup,
glindemdeki en prestijli projelere imza atmay! basarmis
bulunuyoruz.

Su ana kadar uyguladigimiz projelerden érnekler vermek
gerekirse; Bursa Hilton Oteli, Saray Halilari, Akmetal
Madencilik, Selva Gida, Emsey Hastanesi, Tirk Telekom,
Konya Seker, Emniyet Genel Mudirligiu ve Dr. Ahmet
Hastanesi sayilabilir.

Bunlardan bazilari bélgelerinde dogalgaz dagitim hatti
olmamasina ragmen sivilastiriimis dogalgaz ile cahstiril-
makta, bir digeri ise ayni zamanda deniz seviyesinden bin
metrenin lzerinde herhangi bir glic diisimii yasamaksizin
hizmet vermektedir ki bu 6zelligimiz rakiplerimize gére en
onemli ustlnliklerimizden biridir.

Jenerator firmalarina haricen motor satisiniz oluyor
mu?

Zaman zaman sartnamelerin yiizde 100 blok yiik istedigi
ve yiiksek performans beklentisi olan projelerde jeneratér
paketleme firmalari motor talebinde bulunuyorlar, ancak
fiyatin tek belirleyici oldugu projelerde bulunmayi pek ter-
cih etmiyoruz.

Kiralama konusunda calismalariniz var mi?
Kiralama isi ikinci el isi gibi fakli bir alandir. Bu konu-
da faaliyet gosterebilmek icin cok esnek bir yapi olma-
si gerekir. MTU'nun standartlasmis uluslararasi kurallari
nedeniyle simdilik bu alana yogunlasmiyoruz, ancak farkli
marka uriin kullanan ve yenileme ihtiyaci bulunan yatirim-
cilarla 6nceki drinlerini ikinci el olarak degerlendirip, yeni
trlin olarak MTU almalarina olanak sagliyoruz. Bu modeli
birkac projemizde uyguladik.

Bu tip giic ve enerji ihtiyaci olan firmalara nelere
dikkat etmelerini tavsiye edersiniz?

ilk analizde almayi planlamasalar bile teknik sartname-
yi karsilayan tim markalardan teklif almalarini éneririm.
Zira bu yaklasim hem bir sonraki secim kriterlerini olumlu
yonde etkileyecek hem de egilim gosterdikleri triin teda-
rikcisi ile en dogru kapsamda en uygun fiyath alimi yapa-
bilme sanslarini artirmis olacaklardir. 88
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Tiirkiye’nin yiikseklerdeki
dunya markasi:
Paksan Miuhendislik

Tirkiye 'nin 6nde gelen platform iireticilerinden biri olan Paksan
Miihendislik’in Yonetim Kurulu Baskani Ahmet Kaleli, basarilarinin
sirrinin yaptiklari isin arkasinda durmaktan gectigini soyleyerek,
Paksanin artik bir diinya sirketi oldugunu ve daha fazla iilkeyi ziyaret
ederek kapasitelerini artirmay1 hedeflediklerini soyledi.
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Ureten Paksan, 40’tan fazla tlkeye Urin ihrag ede-

rek diinyadaki pazar payini genisletiyor. Yizde 60’lik
ihracat payi ve Avrupa standartlarindaki drinleriyle Tir-
kiye'nin 6nemli firmalarindan olan Paksan, ayni zamanda
Tirkiye'nin en biyiik yangin platformunu tireten firma un-
vanina sahip.

1 982 yilindan itibaren yiiksek calisma platformlari

Ara¢ Ustii Ekipman imalatcilar Derneginin (ARUSDER)
kurucularindan olan ve dernegin bir dénem baskanhgin
yapan Paksan Miuhendislik Yonetim Kurulu Baskani Ah-
met Kaleli, Forum Makina Rent’in sorularini cevapladi.

Sizin bu isteki uzmanlhiginiz nereden geliyor?
Esasinda, yapacaginiz herhangi bir is, cogu zaman sizin
isteginiz disinda gerceklesiyor. Birtakim olaylar bir araya
geliyor ve hayat size yon veriyor. Bizim bu ise baslama-
miz da tesadiifen oldu. ise 1980l yillarda yiiksek calisma
platformlari imal ederek basladik. O yillarda bir yere tele-
fon etmek icin 2 glin bekliyorduk. Bu sebeple pazarlama
ve satis yiz yiize gerceklesiyordu. Arabamla il il dolasip,
makinami misterilere tanitmaya cahlisiyordum. Ornegin
itfaiye araclarimi satmak icin belediye baskanlarina gidip
bunlarin neden kullaniimasi gerektigini anlatiyordum. Ku-
ciik bir daktilom vardi; bashyordum iki parmak yazmaya.
Simdi Paksan, Kaleli Group, Kaleli Platform, HPM ve Sil-
yon olmak tizere 5 sirketimiz var. Yaklasik 180 kisilik ekip-
le calisiyoruz. Biz Turkiye’de goziikmeyen farkli firmalariz.
Benim adim sanim énemli degil. Onemli olan bu firmalar.

Uriinlerinizden biraz bahseder misiniz?

Arac usti, kendinden yiriysli ve cekilebilir platformlar,
arag Ustii vingler, makash yiik asansérleri ve itfaiye arac-
lari gibi her tiirli yiksek calisma platformlarini tretiyoruz.
9 metreden 52 metreye kadar arag ustl platform imal
edebiliyoruz. Dinyada uretilen en yiksek yangin plat-
formlari 50-60 metre boylarinda, biz 45 metre boyunda
yangin platformu imal ederek Tirkiye’nin en uzun yangin
platformunu yaptik.

Yangin platformlari iiretmeye nasil karar verdiniz?

Onceden herhangi bir yangin olayinda yiiksek katl binala-
ra ulasmak cok zor oluyordu.Binalarin merdiven boslukla-
r baca gérevi gorir. ikinci katta bir yangin ciksa alevler
tiim binay sarar.insanlar helikopterle yukaridan almaya
calismak da tehlikeli olur. Ciinkii helikopterin pervanesi
doéndikce yangini daha ¢ok koriikler. Ancak bdyle bir it-
faiye araciyla insanlar kurtarabilir ve yangina miidaha-
le edebilirsiniz. Biz de bu ihtiyaci karsilamak icin yangin
platformlar Gretmeye basladik. Yangin platformlari; can
ve mal kurtarmada, yangin sondirmede cok elzem ve
onemli araclar. Fakat hala bunlarin 6nemini anlamayan
bir sirili insan ve belediye var.

Yiikseltme ekipmanlarinda kaliteyi belirleyen temel
seyler nelerdir?
Birincisi miihendislik yani tasarim, ikincisi malzeme ve
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Paksan Miihendisli

Ahmet Kaleli | %'5:" g
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iictinciisii de iscilik. Isi dogru diriist yapabilen elemaniniz
ve isin yapilabilecegi yeterli tesisiniz yoksa bu is olmaz.
Mesela bizde 9 metrelik bomu tek basina kaynak eden
kaynak robotu var. Béyle bir seyin olmasi gerekir. Kaynak-
cmiz sertifikall ama bu is yapila yapila da 6grenilebilir.
Ornegin benim elemanlarim cocuklariyla birlikte calisiyor.
Burada 25-30 yildir calisan personelim var. Biz burada
biiyiik bir aile olduk. Ben bu sirkette cok insan evlendir-
dim. Ama bunlar bu sirketi biiyliten unsurlar.

Makinalarinizda giivenlikle ilgili 6nlemleriniz var mi?
Kesinlikle var. CE belgesi cevreye, hayvana ve insana
zarar vermeden calismayi gerektirir. Onun icin her tirli
onlemi alarak dretim gerceklestiriyoruz. Makinayr imal
ederken birinci esasin emniyet olmasi lazim. Hesabinizi
ona gore yapmaniz gerekir. Hidrolikte, elektrikte, maki-
nanin hesaplarinda olmazsa olmaz kriterler var. Ornegin,
makina imalatcilarinin ve platform Ureticilerinin, basa-
mak yuksekliginin calisanlarin kafasinin carpmayacagi
sekilde yapilmasi, keskin kenarlardan kacinilmasi ve her
yerde uyari levhalarinin bulunmasiyla ilgili birtakim kri-
terleri var. Neticede risk her yerde var ama bunu en aza
indirmek gerekir.

Ote yandan bizim makinalarimiz akilli; yiizde 100 devril-
meme emniyeti var. Ornegin, devrilme momentine yak-
lastiginiz zaman, makina iki metre étede durur. Bir yere
carpmaniz mimkiin degildir. Ayaklari agmadan, bomlari
kaldiramazsiniz. Bomlari kapatmadan ayaklar toplaya-
mazsin. Ayaklari toplamadan makinayr yiritemezsin.
Bunlar hep Ar-Ge calismalarinin sonucudur. Platformla-
rin ana kumanda merkezi sepettir. Sepetin yik tasima
kapasitesi 200 kilo ise makina 225 kilo tasimaz, durur.
Her tiirli emniyet 6nlemleri makinada yazilm halinde is-
lenmistir.

Yiikseltme platformu alacak olan miisteriler nelere
dikkat etmeliler?

Birincisi, satis sonrasi hizmeti saglayabilecek, 10 yil son-
ra tekrar bulabilecegi biyiik firmalarla calismalilar. i
firma olmak kolay is degil. Once kendini kanitlamis bir
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marka olmak gerekir. 3-5 yil faaliyet gostermek marka
olmak icin yeterli bir siire degil. Markanin bir degeri var-
dir, eskimez. Ama maalesef belgesiz calisan bir strii mer-
diven alti firma var. Makinalarin tizerinde CE simgesi var
ama bir gecerliligi yok. Ciinkii sahte, alti bos.

Devlet boyle seyleri kontrol etmiyor mu?

Ben heniiz CE belgesi kontrolii icin firmaya gelen birini
gormedim. Bunun icin gelmek, Griinler CE’ye gore yapili-
yor mu bakmak, yapilan driinii test etmek lazim. Cin'den
makina ithal ediliyor. Avrupa'dan ikinci el makinalar geti-
rilip yeni diye burada satiliyor. Bu biiyiik bir sorun. Diine
kadar serbest ticaret zihniyetiyle hareket ediliyordu. Son
zamanlarda kontrol etmeye basladilar ama bu yeterli de-
gil. Bu problemin ¢6ziilmesi sivil toplum kuruluslarinin co-
galmasi ile mimkin olabilir.

Peki, sektoriin 6nemli problemleri neler?

Bu firma hep oncii, hep énden kosan, hep drnek olan iyi
bir isletme. Fakat Tiirkiye'de KOBI olmak problem. Ciinkii
yetistirdiginiz personeliniz, baska bir sirkete calismaya gi-
debiliyor. Ornegin 5 yillik firmalar bizi taklit ederek faaliyet
gosteriyor ama olsun dert degil. Keske onlar da biyiise ve
bizimle rekabet edebilecek duruma gelseler. Bu bizim men-
faatimize olur. Ciinkii gelismek icin rekabet etmek sart.
Fakat su an bana da zarar veriyorlar. Ciinki kalite olmayin-
ca Urtinu satmak icin fiyati dusiriyorlar. Fiyat diisiince de
miisterilerimizi kaybediyoruz, biiyiimemize engel oluyorlar.
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Diger taraftan, ikinci el ithalatin yasak olmasina ragmen
bir sekilde Turkiye’'ye bu makinalarin girmesi, sektoriin
problemlerinden biri. Maalesef biitiin makina imalat sek-
térlerinde ikinci el ithalati var. Ben MiB (Makina imalatci-
lar Birligi) tyesiyim. Biitiin makina imalatcilar, Turkiye'ye
ikinci el makinalarin girmesinden dolayi sikayetci. Hepsi
ikinci el makinalarla nasil miicadele ederiz diye distni-
yor. Bunu 6nlemek icin ugrasiyoruz.

Kac iilkeye ihracat yapiyorsunuz?

Kuzey Kibris, Almanya, isveg, Ermenistan, Gilircistan, Azer-
baycan, Kazakistan, Tayvan gibi 40’tan fazla iilkeye ma-
kina ihracati yapiyoruz. irlanda’ya bile teklif verdik, oraya
da uriin satiyoruz. Bu tilkemiz icin cok 6nemli bir durum.
Tirkiye'de bu isi diinya 6lceginde, diinya kalitesinde yapi-
yoruz. Ciinkii sadece 2. Diinya (lkelerine degil, Avrupa’ya
da makina satiyoruz. Tim makinalarimiz CE standartla-
rina gore yapiliyor. Amerika standartlarina goére yapilan
makinalarimiz var. Ruslarin standartlarina gére makina
Uretip, Rusya’'ya makina ihrac¢ ediyoruz. Tabi Turkiye'de
her seyi yapmak bazen cok zor. Ciinkii bu isi baslatan ve
gotiirmeye calisan biziz. imalat yapmak, bir biitiini olus-
turmak cok mesakkatli bir durum, ama bir o kadar da
zevkli. Ciinkii bir sey yaratmak, meydana getirmek ger-
cekten giizel bir sey.

Peki, liretiminizin ne kadarini ihracat ediyorsunuz?
Gegen sene lretimimizin ylzde 60’ ini ihrag etmistik. Bu

sene de o civarlarda olacak. Irak’a ve Gircistan'a 10 adet
arac ustl platform sattik. Rusya’nin siparis ettigi 12 adet
platform var. Kazakistan'a, Tayvan'a giden makinalar var.
Burasi diinyayla oldukca iliskisi olan bir yer. Biz Sibirya'ya,
Sahra Céli'ne kadar gidiyoruz. Elemanlarim makinalar
gOtirlp, orada monte ediyor.

ihracat yapmak icin devletten destek aliyor musunuz?
Devlet bize, Organize Sanayi Bélgesinde, 67 donimliik bir
yer tahsil ediyor; bu cok 6nemli bir alan. Orada bazi des-
tekleri var. Yeni Tesvik Yasa'siyla birtakim gelismeler oldu.
Artik onlarla beraber ayakta kalacagiz ve yiirliyecegiz.

Peki, nasil fark yaratiyorsunuz?

Fark yaratmanin yolu diizgin adam olmaktan geciyor.
Diizgiin adam olmak da agzindan cikani yapmak ve yap-
tigin isin arkasinda durmakla mimkin olur. Ben genclere
hep bunu soéyliiyorum. Tamam para kazanmak giizel ama
paranin arkasindan kosarsan, senden uzaklasir. Dogru du-
rust is yaparsan kazanirsin. Basarimin sirri ise ¢ok calis-
mak ve isimi sevmek. Isinizle yatip kalkmazsaniz, basarili
olamazsiniz. 5-6 miihendisimiz burada siirekli calisir. Bu-
rasi cok zengin bir sirket ama bu seviyeye gelmek icin de
hayatimizi verdik. Cok biyiik riskler aldik. Uriinlerimizin
Avrupa'da uretilenlerden hicbir eksigi yok.

“Tiirkiye’de platform sektoériiniin en biiyiigii biziz”
Sirket olarak en cok neyi 6nemsiyorsunuz?
Misteri memnuniyeti bizim icin her seyden 6nemli. Yapti-

Paksan Miihendislik

Fabrika imalat Sefi Mehmet Akin

28 yildir Paksan'da gorev yapiyorum. Tamir ve servis
bakim gibi butin teknik konulardan ben sorumluyum.
2002 yilinda emekli oldum; o yila kadar ustabasi olarak
calistyordum. Emekli olduktan sonra idari personelligine
gectim. imalat Sefligi, Satis ve Pazarlama gibi her tiirlii
gorevde calistim.
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gimiz makina ise yaramazsa veya tamir edemezsek diye
ilk zamanlarda cok korkuyorduk. 3- 5 kurus daha fazla
kazanmak icin hic kimseye mahcup olmam. Gecenlerde
140 adet makina sattigim musterimle bir belediyede
hasbelkader karsi karsiya geldik. Miisterimiz orada, “Ben
bu adamdan pahali makina aliyorum ama yine de alirim.
Cuinki gece giindiiz, bayram seyran demeden servis hiz-
meti sunuyorlar. Yani isinin arkasinda duruyor ve diizgiin
is yapiyorlar.” dedi. Cok 6nemli bir sirkette bizim 140 adet
makinamiz calisiyorsa ve miisteri bu makinalarin tanesi-
ne 5 bin lira fazla para veriyorsa bir bildigi vardir. Tiirki-
ye'de platform sektériiniin en biiy{igi biziz. Bizim iddiamiz
bu. Baskasi baska sey soyleyebilir.

Bundan sonraki hedefiniz nedir?

Burasi artik bir diinya sirketi oldu. Diinyadaki herkes bizi
taniyor. Rusya’da bayilerimiz var. Dinyanin her yerine
makina ihra¢ ediyoruz. Uriin cesidimiz ve misteri port-
foylimiz cok genis. Daha biyik Ulkelere gidip, daha ¢ok
insan ziyaret edecegiz ve kapasitemizi daha cok artira-
cagiz. Bu yiizden de Uretimimizi gelistirmeye calisiyoruz.
Biz Paksan'da hep ilkleri yapiyoruz. Simdi oniimiizde ¢ok
glizel projeler var. 3,5 tonluk aracin Ustiine 18 metrelik
platform koyduk. Yine 7,5 tonluk arag icin 28 metrelik bir
platform dretip teslim ettik. Ar-Ge calismalari sonucunda
tasarlanan yeni tip makinalar tretiyoruz. Hepsinin tasa-
rimi tamamlandi, cogunun da imalati bitti. Simdi onlari
musterilere teslim ediyoruz. X8

Ahmet Bey ve ben saat gece 3 de olsa gelip fabrikayi
dolasiyoruz. Daima isimizin basindayiz. Uretimdeki ba-
sarimizin sirri bu. Biz, tiretim ve teknik alt yapi anlamin-
da Turkiye'deki basarili tek firmayiz. Avrupa standart-
larinda dretim yapiyoruz. Tirkiye'de 81 ile hem makina
satiyor, hem de servis hizmeti veriyoruz. Tim Turkiye
genelinde iki ay suresince potansiyel musterilerle bire-
bir goriisme yaparak,ihtiyaglar dogrultusunda hizmet
vermeye calisiyoruz. Ciinkii cok sayida misterimiz var.
itfaiyeler, Turk Telekom, Ttirk Hava Yollari, Devlet Demir
Yollari vs.hepsi miisterimiz.

Yikseltici platformlarda genelde en cok zarar goéren
cember dislisi oluyor. Bunlarin maksimum 5 yil émrii
var. 5 yilda bir agir bakimda sert dolgulari yapilip, mis-
ketleri ve civatalar degisiyor. Béylece 5 yil daha émiir
biciyoruz, sifir gibi oluyor. Ayni zamanda uriinlerimiz
2 yil garanti kapsaminda. Miisteriler genellikle bizden
memnun olduklari icin garanti sonrasi bir 3 yilhk s6z-
lesme daha imzaliyorlar. Boylece garanti sézlesmesini
5 yila kadar ¢ikariyoruz.
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CKV, misterilerine proje
danmismanhligi yapiyor

Proje bazl faaliyetleri ile sektorde 6n plana ¢ikan CKV (Coskun

Kardesler Ving), tecriibeleri dogrultusunda miisterilerini

yonlendirerek onlara ayni zamanda profesyonel danismanlik hizmeti

sunuyor. Dogru bir projelendirmeyle yapilan iglerin hem daha kisa

stirede tamamlanabildigini hem de maliyet avantaji saglandigim

belirten CKV Proje Miidiirii Eren Yildiztekin; fiyat degil, verim

odakli ¢alistiklarini vurguluyor.

le sektére adim atan Coskun Kardesler Ving, 2003
yilindan itibaren vizyonunu gelistirerek, baslangic-
tan bitis asamasina kadar misterilerinin bitiin lojistik
hizmetlerini yiritlp, bu operasyonlara yonelik anahtar
teslim proje yonetimini gerceklestirmeye basladi. Firma-
nin faaliyetlerine yonelik sorularimizi cevaplandiran CKV

1 960’l yillarda kurtarma ve kiiciik montaj isleriy-
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Proje Mudirt ve Makina Miihendisi Eren Yildiztekin der-
gimize 6nemli aciklamalarda bulundu.

Firmaniz ve hizmet verdiginiz iiriinler hakkinda bilgi
alabilir miyiz?

Calisan sayimiz devam eden projelere bagl olarak zaman
icerisinde degisiyor. Ancak su an icin yaklasik 130 kisilik

bir ekiple calismalarimizi siirdirdigimuzi soyleyebilirim.
Sirketimiz ist yonetimi tamamen profesyonellerden olus-
maktadir. Aile sirketi olmamiza ragmen patronlarimiz ise
miidahil olmazlar.

Bugiin sirketimizin filosunda &nemli élciide ving ve kal-
dirma ekipmani bulunuyor. Alternatif montaj ve kaldir-
ma tekniklerine yonelik yatinmlarimizla bunu her gecen
giin giiclendiriyoruz. Makina parkimizda mobil ve paletli
vincler ile birlikte kule vingler, hi-up diye tabir ettigimiz
kamyon Usti vingler, sepetli platformlar ve manliftler bu-
lunuyor. Manlift sayisini artirmak icin bu sene biraz daha
yatinm yapacagiz. Cinki o konuda ciddi bir ihtiyac var.
Tirkiye distribiitori oldugumuz ve kiralama hizmeti de
yaptig&imiz Linden Comansa marka kule vinglerden oni-
miizdeki aylarda hatiri sayilir bir miktarda makina par-
kimiza katacagiz. Bu kule vincler hi¢c makina parkina gel-
meden gorev alacagl projelerin santiyesine gidecek. Bu
saylyi gelen talepler dogrultusunda her an yeniden revize
edecek sekilde calismalarimiz siriyor.

Hizmet verdiginiz baslica sektérler hangileridir?
Bizim oncelikli olarak hizmet verdigimiz sektoérler, endis-
triyel tesis alaninda faaliyet gosteren firmalardir. Termik
santraller, hidro elektrik santraller, cimento fabrikalari,
insaat firmalar ve rizgar gilii montaji yapan firmalar
miisteri portfoyimiizde 6nemli bir yer olusturuyor.

Uzmanlastiginiz alanlar hangileridir?

2001 yilinda istanbul'daki subemizi acarak, makina par-
kimizin yaklasik yizde 70’ini buraya tasidik. O dénemde
istanbul'daki en biiyiik is hacmimizi tersaneler olusturu-
yordu. 2006 yilina kadar tamamen proje odakh ¢alisarak
istanbul Melen Projesi boru hatti ve Ankara-Eskisehir hizli
tren hatti yapimi, riizgar gill projeleri, stat projeleri ve
cimento fabrikalari gibi buyik projelere imza attik. Su
an Gurcistan'da yapimi devam eden celik konstriiksiyon
projesinde makinalarimiz gérev aliyor. Yurt disinda ger-
ceklestirdigimiz en biyik proje ise Tunus’ta Ekon Prokon
ile birlikte yiirittugumuz ¢cimento fabrikasi yapiminin tim
kaldirma ve montaj isi. Ote yandan gecen yillarda Azer-
baycan'da buyik bir gemi vinci montajini tslendik. Haliha-
zirda devam eden Marmaray projesinin tim nakliye, agir
montaj ve kaldirma gibi yiik mihendisligini olusturan her
kademesini biz gerceklestirmekteyiz. Ulkemiz icin bence
bugiine kadarki en buyik projelerinden birinde bdylece
kilit bir rolu eksiksiz ve sonsuz memnuniyetle sonlandir-
maya yaklastikca firma olarak hazzimiz en (st diizeye ¢i-
kiyor. Ayrica Tirkiye'deki insaatlarda gerceklestirdigimiz
kule ving kurum, sékim ve nakliye isleri de halihazirda
devam ediyor.

Riizgar enerjisi konusunda Tiirkiye hangi asamada-
dir? Sizin bu alandaki faaliyetleriniz neler?

Tirkiye'de hali hazirda toplam yaklasik 2.100 megavat
glicinde kurulu riizgar enerji santrali bulunuyor. Lisansi
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Coskun Kardesler Vinc hakkinda

CKV, 1964 yilinda iki kardes tarafindan Ankara'da ku-
ruldu. Bu ise asil olarak kurtaricilik ile baslayan firma,
o yillarda Tirkiye'de ving olmadigi icin vincin ihtiyac
duyuldugu daha dusuk kapasiteli isleri kurtarma arag-
lariyla yapiyordu. 1980’li yillarda ilk mobil vincini alan
CKV, Turkiye'de ving konusundaki asil atihmi 1990
yillarda gerceklestirerek 1994 yilinda 400 tonluk bir
mobil ving satin aldi. Yaklasik 1998 yilina kadar Tiir-
kiye'nin ve Ortadogu’nun en biyiik vincine sahip firma
unvaniyla faaliyet gésteren CKV, o yillarda Tirkiye'de-
ki en buyuk kapasitedeki vin¢c kendi binyelerinde ol-
dugu icin biylk kapasiteli bittin isleri tistlenerek Ttir-
kiye'de fark yaratan firmalardan biri oldu. Firma, su
an faaliyetlerinin yiizde 50’sini yurt disinda suirdiirerek
lilke ekonomisine doviz girdisi de saglyor.

alinmis ve yapimi beklenen miktar ise 19.000 megavat
civarindadir. Yani daha yapilacak ¢ok is var. Sadece su an
lisansl islerin tamamlanmasi en az 10 yil siirer.

Biz de bu alanda kendimizi gelistirdik, 6zel ekipmanlar al-
dik ve uzman ekipler olusturduk. Lisans sahibi bir firma ile
de anlastik. Liman tahliyesi, calisacagi alana nakli, ving
hizmetleri ve montaj da dahil olmak lzere tim hizmet-
leri bu isin egitimini almis ekibimiz tarafindan yapilacak.
Agustos ayinda yapimina baslayacaktik fakat bazi sebep-
lerle ertelendi. Ote yandan riizgar giilii yapimi tamamen
hava sartlarina bagh oldugu icin maalesef kis mevsimin-
de yapilamuyor.

Miisterilerinizle calisma sekliniz nasil?

Oncelikle ihtiya¢c duyulan ekipmanlarla santiye alanina
gidip, orada gerekli olan lojistik hizmeti vererek calisma
ekibimizle miihendislik ve teknik destek sagliyoruz. Yurt ici
ve yurt disi hi¢ fark etmez santiyede bulunan her 5 maki-
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nanin basinda kesinlikle bir tane supervisor ve denet¢imiz
olur. Eger santiyede bulunan makina sayisi 10 adetten
fazlaysa ve uzun dénemli bir projeyse gerekirse iki tane
supervisor ve denetci gondeririz. Santiye sefi olarak fir-
mamiz biinyesinden en az 1 miihendisimiz de muhakkak
calisma sahasinin kontrolii, genel merkez ile koordinasyo-
nu saglamak ve eksiksiz bir takim hizmeti icin santiyede
bulunur. Makinanin tiim lojistik hizmetini, agir tonajh par-
calarin yerine konmasi islevini, montajini ve demontajini
biz gerceklestiriyoruz. Boylece miteahhit firmaya ¢ézim
ortag olarak hizmet sunuyoruz. Yillar gectikce calistigi-
niz firmalarla misteri - taseron iliskisi tamamen ortadan
kalkip, birbirinin hakkini kollayan, verimliligi en st diizeye
cikaran iki ortak oluyorsunuz. En 6nemli konu, odaklandi-
giniz alanda ne oldugudur. Eger ki bizim gibi odak nokta-
niz misteri ise; misteri memnuniyeti icin elinizden gelen
her seyi yaparsiniz. Dolayisiyla karsilikli gliven ve sagduyu
olusur. Musteri adi kendisini takim arkadasina birakir. Fir-
malarla ortaklasirsiniz. Ornegin biz su an bircok firmamiz
ile ihalelere beraber giriyor, fiyat parametresinin ving ve
nakliye bolumiind isi alirken beraber tartisiyoruz. Bu fir-
malarin bize giivenini, inancini gésteriyor. Bu da bugiine
kadar yaptigimiz islerden gurur duymamizi, gelecege de
glivenle bakmamizi saglhyor.

Kule vin¢ kurum s6kiim isine nasil basladiniz?
Bina insaatlarinda yasanan artisa paralel olarak kule ving
montaj ve demontaji énemli bir is alani haline gelince

34 forum @

bizde 2007 yilinda bu konuya yatinm yaptik. O yillarda
sektorde yapilan islere baktigimizda, mobil vincler yakla-
sik ylizde 60 oraninda kule vinclerin montaj ve demontaj
islerinde kullanihyordu. Biz de o siralar, sektérde makina
parkimizi gliclendirecek daha farkl bir driin géremedik.
Ciddi bir yatirrm yaparak sadece kule ving kurum ve s6-
kiim islerini yapmak icin Liebherr’den 2 tane 200 tonluk, 2
tane 100 tonluk olmak lizere toplam 4 adet makina aldik.

Bu vinclerin kaldirma kapasiteleri nedir?

O zamanlar bu kapasitedeki makinalar Tirkiye'de hicbir
firmada yoktu. Ana bomu en uzun olan vincimiz 72 metre
boyundaydi. Bu makina yaklasik 5 yil boyunca Tirkiye'nin
en uzun bomlu makinasi olarak faaliyet strdirdi. Kule ving
firmalari; kapasiteleri biiyiik, uzun bomlu makinalari olma-
digi icin makinalar daha yliksege kuramamaktan sikayet-
ciydiler. Ana bomun hemen altindaki yiiksekligi ifade eden
kanca alti yiiksekligi 30-40 metreye kadar kurabiliyorlard.
Biz 72 metre ana bomlu makinalari Tirkiye'ye getirince
kaldirma kapasiteleri yaklasik 60-65 metreye kadar cikti.
Biz o makinayla Tirkiye'de oldukca fark yarattik.

Ote yandan makinalarimiz ortalama 200 tonluk bir kule
vinci, 70 metreye kadar cok rahat bir sekilde kurabiliyor.
Daha spesifik ve buyiik kapasiteli islerde ise 700 tonluk
mobil vincimizle 100 metre yiikseklige kadar kule ving ku-
rum sékim islemini gerceklestirebiliyoruz.

Miisterilerinize teklif verme prosediiriiniiz nasil is-
liyor?

ilk olarak, firmalara teklif verebilmeniz icin firmalarin sizi
tanimasi gerekir. Bizi tanimayan firmalara ulasmamizi
saglayan is gelistirme bélimiimiiz var. is Gelistirme eki-
bimiz bu islerle ilgilenip, Turkiye'deki projeleri takip edi-
yor. Baska bir calisanimiz yilin biiyiik bir kismi yurt diginda
bulunarak yurtdisinda start alacak projeleri izliyor. Ben de
surekli seyahat ederek projeleri kontrol ediyorum. Cali-
sanlarimiz firmalarla gorusip toplanti diizenliyorlar. Fir-
malarla ilk kez irtibata gectigimizde prensip olarak fiyat
konusmayiz. Fiyat bizim icin ikinci etapta yer aliyor. Ciin-
ki biz her zaman misteri odakli calismak ve misteri ta-
rafinda olmaktan yanayiz. Biz de ticaret yapiyoruz katma
deger saglayacagiz elbette ama miisterinin dncelikleri bi-
zim icin daha 6nemli. 1964 yilindan itibaren bu prensiple
hareket ediyoruz. Biz kimsenin cebinden fazla para almak
niyetinde degiliz. Bu niyetle is yapan firmalarin da diger
firmalarla uzun sureli ortak hareket edeceklerini disin-
miyorum. Bizim icin asil amag¢ musterilerimize, rakiple-
rimizden daha farkli, daha verimli ne sunabilecegimizdir.

Teklif sunarken en cok hangi 6zelliginiz 6n plana ci-
kiyor?

Bizim en dnemli 6zelligimiz firmalara danismanlik hizmeti
sunarak faaliyet géstermek. ilk olarak firmalarin projele-
rini inceleyip kendilerine hangi vinclerin, tasiyicilarin la-
zim oldugunu tespit ederek tecriibelerimiz dogrultusunda
onlari yonlendiriyoruz. Teknik toplantilar diizenleyip, yiiz
ylze konusuyoruz. Projede calisacak makinalar belli ol-
duktan sonra fiyatlandirma yapiyoruz. Firmalar kendileri-

ne uygun gordikleri firmalardan teklif aliyorlar. Turkiye’'de
biylk proje odakli calisan firmalar, zaten birkag mobil
ving firmasindan baska firmayla calismiyor. Bu firmalarin
icinde en iyi hizmet sunan firmalardan biri de biziz.

Danismanhgin olmadigi islerde ne gibi problemler
yasanabiliyor?

Danmigmanlk hizmeti almadan calismak misterilerimiz
acisindan ¢ok maliyetli olabiliyor. Ornegin ekipman eksik
kalabiliyor, zaman kaybi yasaniyor, maliyet acisindan atil
kapasite olusabiliyor... Bir firmanin yurt disina génder-
digi makinanin gidis doéniis Ucreti, nakliyesi, kurulmasi,
sokilmesi ve gumriik vergilerinin maliyeti hemen hemen
o makinanin minimum 4 aylik calisma tcretine tekabiil
ediyor. Yurt disindaki bir projeye miisteri tarafindan ta-
lep edilen ve santiyeye ulastirdi§imiz bir makina, istenilen
is icin diisiik kapasitede olabildigi durumlar yasanabilir.
Misteri makinay! geri gondermeye kalksa biz o parayi
ondan mecburen isteyecegiz. Dolayisiyla misteri agisin-
dan buyik bir problem yasanabilir. Diger taraftan, calisan
iscilerin sigorta masraflari ve calisma Ucretleri, makina
bakim harcamalari da ekstra maliyetleri olusturuyor. Bir
de bu iste zaman faktorii cok 6nemli. Herkes gibi biz de
zamanla yarigiyoruz. Firma, bizim y6nlendirmemizle bir
isi daha biiyiik bir kapasiteli makinayla 1 aylk bir stirede
bitirebilecekken, kendi basina hareket ettiginde 3 ayda
tamambiyor. Dolayisiyla proje planlanirken makinanin ne
kadar sire calismasi gerektigine karar vererek firmalarin
zamandan tasarruf etmelerini sagliyoruz.

Firmalar sundugunuz bu danismanhk hizmetlerine
ne dlciide deger veriyorlar?

insanlarin en biiyik hatasi, her isi kendilerinin bildigini
zannetmesidir. Oysaki herkes kendi isinde uzman olabi-
lir. Bir miteahhit, sadece ingaatin nasil yapilacagini bilir.
Eger vincin secimine de kendisi karar veriyorsa ne yazik
ki sizin danismanliginiza hi¢ deger bicmiyor. Ama Turki-
ye'de biyik firmalar, danismanlik hizmetinin ¢cok 6nemli
bir is oldugunu bildikleri ve bunun ¢ok faydasini gérdiikleri
icin, daha ise teklif vermeden 6nce bize danisip ving ma-
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liyetini sorup teklif vermeye basladilar. Cinki bundan 4-5
yil 6nce isi birakip da kacan miteahhit firmalar cok du-
yuyorduk. Danismanlik hizmeti almadigindan dolay: celik
statta, celik montaji yaparken ne kadar boya gidecegini,
ne kadar vin¢ hizmeti 6deyecegini bilmeyen firmalar isi
aliyorlardi ama isin icinden cikamiyorlardi. Simdi teklif
verme sirecinin en basinda tedarikcilerden danismanlk
hizmetini mecburen aliyorlar. Ciinkii nakliye ve ving hiz-
meti bedelleri kendi ddeyecekleri pastada ciddi bir ra-
kam olusturuyor. Eskiden firmalar, maliyetlerinde biraz
inis cikislar yaratabildigi icin bizim onerilerimizi kabul
etmezlerdi. Ama artik bizim fikirlerimize deger vermeye
basladilar. Ciinkii biz onlarin menfaatlerini gézeterek her
zaman yanlarinda olduk ve bundan sonra da olacagiz.

Calisanlariniza giivenlikle ilgili egitimler veriyor
musunuz?

is giivenligi ve mesleki egitim firmamiz icin cok 6nemli
bir konu. Calisanlarin sadece ving acisindan egitimli ol-
masinin gerektigini dlstinmiyorum. Hem mesleki hem
de kisisel egitime cok 6nem veriyorum. Yilbagi itibari ile
baslayacagimiz tam kurumsallasma ile birlikte egitim ko-
nusunu danisman bir firmaya verip, ne gerekiyorsa karsi-
likh oturup konusup planh bir egitime gidecegiz. Burada
en ritbesiz eleman yagci, en yiksek riitbeli eleman genel
mudirse hepsinin standart olarak belli bir saat egitim al-
masi gerektigine inaniyorum.

Gelecek donem hedefleriniz nelerdir?

Gegen sene itibariyle yiizde 25 biyumeyi hedeflemistik.
Biiylik bir basari sergileyerek bu sene bu orani yakala-
dik. Oniimiizdeki sene icinde yine yiizde 25 oraninda bii-
yime hedefliyoruz. 2007 yilinda yaptig§imiz yatirnmlarin
borclarini kapattik. Yeni yatinmlar yaparak makina par-
kimizi genisletecegiz. Karsilikli olarak katma deger yara-
tabilecegimiz misterilerle biiyiik projelerde gorev almak
istiyoruz. 2013’te yapacagimiz projeler belli. Halihazirda
parkimizda bulunan makinalarin igleri hazir. Bundan sonra
alacagimiz projeler icin yeni siparis edecegimiz makina-
lar kullanacagiz. zes8
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AL) Finans’tan is makinalar
ve lojistik sektorune ozel
finansal cozumler

ALJ Grubu biinyesinde faaliyete gecen ALJ Finansman A.S.,

uzmanlasmis kadrosuyla insaat ve lojistik sektorlerine yonelik

alternatif ¢ozlimler sunuyor. Tiirkiye’de 2011 yilinda faaliyete gecen

sirket, is makinalar1 ve lojistik firmalarin ihtiyaci olan tiim ekipmanlar

i¢in kisiye 6zel kredilendirme yapiyor.

rum olma o6zelligine sahip, herhangi bir marka ba-
gimliigr olmayan ve anlasmali oldugu saticilar ara-
chgyla misterilerinin ekskavatér, yikleyici, forklift gibi
her tiirli arac ile ekipman ihtiyacina yonelik hizmet veren
AL) Finans’in Genel Midurd Niltfer Gunhan ile sirketin

Finans sektoriinde is makinasi kredilendiren tek ku-
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dogusu, hedefleri, hizmetleri ve finans sektori Uzerine ke-
yifli bir soylesi gerceklestirdik.

AL) Grubu hakkinda bilgi alabilir miyiz?
ALJ, 60 yildir Toyota grubunun diinyadaki en biyik ba-
gimsiz distributérligunt yiritiyor. Orta Dogu'da cok

biiylik pazar payina sahip. Suudi Arabistan'da satilan her
100 aractan 50’si ALJ’ye ait. Avrupa da dahil olmak (ize-
re, 15 kadar llkede bayilik ve distribiitorligi var. Suudi
Arabistan merkezli olan, Jameel ailesinin kurdugu AL),
2000’li yillarin basinda Tirkiye'ye Daihatsu distribiitor-
|igti ile geliyor ve o siireden bu yana Tirkiye'de faaliyet
gosteriyor. Toyota distribiitérliigiini Sabanci Grubu’ndan
2009 yilinda satin ahyor. i§ makinalari ve agir vasita sek-
torlerine yonelik kredi hizmetleri ile faaliyet gosteren As-
san Finans’i da alarak, ALJ Finansman'i kuruyor. Ben de bu
olusuma 1 yil kadar énce katildim.

ALJ Finans’in temel hedefindeki sektorler hangile-
ridir?

Hedefledigimiz 3 sektor var: i§ makinalari, agir vasita ve
otomotiv. Toyota kanadi baslayacak, ayrica ticari tarafi
biiylitme planimiz var. Hizmet verdigimiz sektorlere ilis-
kin stratejimiz bu sekilde, ayrica KOBI alanina yayilmak
istiyoruz. Ciinkii is makinalar sektoriinde, bu konuda bir
bosluk goriyoruz. Bu isi bizim gibi yapan bagka bir kurum
yok. Tek yapan Alj Finansman. i§ makinalarinda uzman-
lagmig bir yapimiz var.

Ticari tarafta lojistik ve is makinalari sektoriinii
secmenizin sebebi nedir?

Aslinda bizim sektériimiizde uzmanlik alanimiz otomotiv.
Agirlikh olarak otomobil, hafif ticari araclar ve agir va-
sitalar. Mevcut durumda sektériimiizde verilen kredilerin
ylizde 95’i binek otomotiv, hafif ticari ve agir vasita kredi-
lerinden olusuyor. is makinalari, Assan Finans'in gecmiste
girdigi diger bir sektordi. Biz de bu kapsamda, sektérdeki
uzmanhgimizi biiyiiterek devam ettirmeye calisiyoruz.

“Bizim sektoriimiizde is makinasi kredilendiren her-
hangi bir kurulus yok”

is makinalari sektorii icin sizi farkli kilan nedir?

Bizim sektériimiizde is makinasi kredilendiren baska her-
hangi bir kurulus yok. Sektériimiizde kendi otomobil ya da
agir vasita markalarini finanse eden firmalar bulunuyor.
Bu sirketler, sadece kendi markasina ¢alisiyor. Bizim icin
ise marka bagimlilig1 s6z konusu degil. Her tiirli markaya
ve ekipmana kredi verebiliyoruz. O alanda tekiz diyebiliriz.
Markalar, kendilerine stratejik finans partnerleri ariyorlar.
Cunku goruyorlar ki, driinlerini finansmaniyla paketleye-
rek sattiklari zaman, siregler ¢ok daha hizli ilerliyor ve
satis daha cabuk sonuglaniyor. Biz de saticilarla goriisi-
yoruz, onlarla anlasiyoruz ve is ortakliklari olusturuyoruz.

Sizi bir bankadan ayiran nedir?

Bizim bir bankadan farkimiz, bu konuda uzman olmamiz.
Bankalarin sattigi Uriin yelpazesi cok genis. Biz sadece
otomotiv, is makinasi ve agir vasita kredilerine odakla-
niyoruz, tek isimiz bu; dolayisi ile isimizi cok iyi biliyoruz
ve uyguluyoruz. is makinasi sektériinde hedef kitleyi cok
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iyi taniyoruz. Bizim icin uzmanhk cok 6nemli. Dinyadaki
finansman sirketlerine baktiginizda, onlar icin en 6nemli
seyin, kendilerini 6zel uzman kabul etmeleri olarak go-
rirsiiniiz. Onun disinda kredilerde hizli cevap vermemiz
de 6nemli. IT alt yapilanimiz ¢ok kuvvetli ve otomasyon
sireclerimiz oldukca etkin. Yilksek montanlh kredileri bile
cok hizli analiz ederek, miisterilerimize online sistemlerle
donerek kararimizi belirtiyoruz.

Hedef sektorlerinizdeki toplam finansman biiyiiklii-
gii ne kadardir?

Is makinalari sektériinde biraz kiiciik kaliyoruz. isin agirhg
finansal kiralamaya gidiyor. Sektorde 11 bin adet makina
satiliyorsa, bunun ylizde 80’i yani 8-9 bin adedi leasing ile
satiliyor. Geri kalanin cogunda ise finansman var. Pesin
ahm cok az. Banka kredisi ya da finansman sirketinden
edinilen krediler ile ahim yapiliyor. Sektérde genel olarak
gelisecek bir pazar var. Hedefimiz ticari sektorlere yonelik
yillik 50 milyon TL tutarinda finansman saglamak. Uzun
ve orta vadede gidebilecegimiz boyut bu sekilde. Lojistik
tarafinda ise kredi kullamim oranlari daha yiiksek. Ciink
markalarin kendi finansman sirketleri var. Ayrica bankalar
ve bizim gibi marka bagimsiz sirketler, 6nemli bir yere
sahip. Agir vasita finansmaninda leasing yok denebilir.

“Krediyi her miisteriye 6zel olarak hazirlama imka-
nimiz var”

Sundugunuz temel iiriinler nelerdir?

Bizim (riiniimiz kredi. Bu da bir 6deme plani olarak se-
killeniyor. Krediyi her misteriye &zel olarak hazirlama
imkanimiz var. Misteri ziyaretlerimizde sirketlerin nakit
akislarini 6greniyoruz. Akista mevsimsel birtakim dal-
galanmalarin olup olmadigina bakiyoruz. Bu durum cok
onemli. Clinki ise esit 6demeli bir planla girersek, miis-
terimizin parasi olmadig noktada zorluk yasiyoruz. Bu
nedenle ziyaretlerimizle miisterilerimizin kendi nakit akis-
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larini anlayarak &ézel bir 6deme plani olusturuyoruz. Artan
d6demeli planimiza goére misterilerimiz kig aylarinda az,
yaz aylarinda daha ¢ok 6deme yapabiliyor. Erteleme 6de-
me planimiz var. Bunun gibi kisiye 6zel 6deme planlari,
terzi usull olarak da adlandirihyor.

Size evraklarini teslim eden bir firmaya kredi ver-
meniz ne kadar siiriiyor?

Ortalama 200 bin TLnin altinda bir krediyi 2 saatte ce-
vapliyoruz. Misterilerimizden edinmemiz gereken vergi
levhasi, bilanco gibi birtakim verilere ekibimiz internet
teknolojisi ve devlet veri tabani sayesinde daha kolay
ulasiyor. Bu kapsamda miisterimizi zahmete sokmuyoruz.
Verileri degerlendirilip analiz ediliyor ve kredi kararini on-
line sistem ve is ortagimiz aracihgi ile misterimize akta-
riyoruz. Daha biyiik montanli kredilerde ise, analiz yapa-
rak karara varmak 1-2 giinimiizii aliyor. Yine de hizlyiz;
cuinkd ekibimiz bu konuda uzmanlasmis durumda.

Kac kisilik ekibiniz var? Tiirkiye capindaki organi-
zasyon yapiniz nasil?

Biz su an 45 kisiyiz. Bu yili 55 kisi tamamlamay! plan-
liyoruz. Tim Tirkiye'ye hitap ediyoruz. Subelerimiz yok
ama sahada mobil bir ekibimiz var. Saticilarimizla birlik-
te misterilerimizi ziyaret ederler ya da saticilara gidip
ihtiyaca yonelik kampanyalar ve/veya (rinler calisirlar.
Giictimiiz aslinda onlar. Ayakli subelerimizle hareket edi-
yoruz. Misterilerimizi tanimadan, anlamadan kredi karari
vermeyi tercih etmiyoruz.

Dogrudan bir miisteri size ulasabiliyor mu?

Bizim mevzuatimiz satici lizerinden calismamizi sart ko-
suyor. Bankacilik Diizenleme ve Denetleme Kurumu’na
(BDDK) bagli bir kurumuz. Tabi oldugumuz mevzuatimiz,
once bir saticiyla iliski kurarak anlasma yapip, saticinin
sattigi driinleri, yine o saticinin vasitasiyla kredilendirme-
yi bize 6ngoériyor. O nedenle biz, 6nce is ortaklarimizla,
yani saticilarla anlasiyoruz. ALJ Finans olarak biz saticila-
rimiz icin bir alternatifiz, bir satig araciyiz.. Saticimiz iste-
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digi her finans kurumuyla calisabilir. Bizim icin oncelikle
saticinin memnuniyeti dnemli. Ardindan misterileri bera-
ber ziyaret ediyoruz. Bazen miisteriler direkt bizi ariyor.
Bu durumda onlar yonlendiriyoruz. Fikir soranlar oluyor.
Bazen de misteri, calismadigimiz bir saticidan mal alma-
ya cahisiyor. Bu durumda o satici ile bir calisma baslati-
yoruz ve onun tizerinden kredilendirme yapiyoruz. Ama bu,
leasing gibi olmuyor. Fatura dogrudan misteriye kesiliyor
ve mal onun oluyor. Bu firmalar icin avantajh bir durum.
Clnkili durumu kendi bilancolarinda gosterebiliyorlar.
Bunu isteyen cok firma oluyor.

“Miisterimiz bizden kredi kullandiginda, bankadaki
kredi limiti tilkkenmiyor”

Baska avantajlariniz nelerdir?

Hizimiz ve uzmanhgimizin disinda, misterilerimiz icin
oénemli bir nokta var. Miisterimiz bizden kredi kullandigin-
da, bankalardaki kredi limiti tiikenmiyor. Bu boslugu da
kendi diger isletme sermayesi ihtiyaclarina harciyor.

Turkiye'deki finansman olanaklari ile diinyadaki
olanaklar arasinda fark var mi?

Evet var. Bizim en énemli eksikligimiz, bugiine kadar sa-
ticilanimizin stoklarini finanse edebilme olanagindan yok-
sun kalmamiz oldu. Amerika ve Avrupa'daki finansman
sirketleri, stok finansman isi de yapiyor. Yani bir saticiyla
anlasirsiniz ve o saticinin hem stoklarini finanse edersi-
niz, hem de bu stogu nihai misterisine finanse ederek
otomotiv deger zincirini 6nemli bacaklarini tamamlamis
olursunuz. Turkiye’'de bu uygulama mevzuatimiza gére su
anda mumkiin degil, is ortaklarimizin stoklarini finanse
edemiyoruz. Ama sektor temsilcilerinin bir araya geldi-
gi ve benim de baskanhgini yaptigim TUFIDER (Tiiketici
Finansmani Sirketleri Dernegi) isimli bir dernegimiz var.
Bu sene bu konu ile ilgili 6nemli calismalar yaptik. Bizler
BDDK tarafindan leasing, finansman ve faktoring olarak
3 sektor halinde, ayni yénetmelik kapsaminda yonetiliyo-
ruz. Bu kapsamda goésterdigimiz ¢cabalar sonucu BDDK'nin

da 6nemli destegi ile bir kanun taslagi olusturduk ve Mec-
lis’e sunup durumu anlattik. Su anda onay bekliyoruz. Stok
finansmani konusunda bize bir kapi acilmis olacak bu ka-
nunla. Avantaji boyle yakalayacagiz.

Diinyadaki mali piyasalari nasil goériiyorsunuz?
Sikintinin daha uzun bir siire devam edecegini disiiniyo-
rum. Avrupa’nin icinde bulundugu durum sikintih. Cin'deki
durgunluk hepimizi drkittyor. Oradaki is makinasi sekto-
riinde yiizde 30 daralmanin oldugu soyleniyor. Amerika ise
hala toparlanamadi. Bazen pozitif sinyaller aliniyor, bazen
de negatif. Turkiye gercekten cok giizel ve esnek adimlar
atti. Ekonomi ydnetiminin gercekten ¢ok basarili oldugu-
nu dustindyorum. Klasik sendromumuz cari actk ama onu
bir sekilde daralttik. 2010-2011°de finansman sektériin-
deki ic talepte cok biiyik bir hizlanma vardi. Sektér ola-
rak ylzde 55 civarinda bir anda buyudik. Bu cari acgigl
da etkiliyor ama Tirkiye bunu finanse edecek kalemler
tizerinde iyi cahsiyor. Ornegin, ihracatta (is makinasi da
bunlara dahil) Ortadogu’ya yapilan adim, oradaki ihracati
artirma adina énemli pozitif bir etki yapti. Eskiden ihra-
catin yiizde 60’1 Avrupa’ya yapilirken, simdi yiizde 37’si
yapiliyor. Oradaki diistisle Ortadogu’ya; Suudi Arabistan,
Libya, Misir, iran, Afrika'ya ihracatin arttigini gériiyoruz.
Bu is makinalarini da etkiliyor. Ciinkil yurtdisinda insaat
sektorimiiz cok basaril isler yapiyor.

“Turkiye o6zellikle giivenilir bir liman olarak goriil-
meye devam edecek”

Sizce piyasadaki finansman bollugu devam edecek
mi?

Ben devam edecegini dusuntiyorum. Tirkiye ozellikle gu-
venilir bir liman olarak goérilmeye devam edecek. Tiirkiye
‘yatirim yapilabilir tilke’ notunu aldig1 anda zaten isin cok
daha farkl yerlere gidecegini dustiniyorum. Maliyetler

Niliifer Giinhan kimdir?

Finansman sektdriinde 15 yilini geride birakan ALJ Finansman A.S.
Genel Mudiri Nilifer Ginhan, 1986’da Uskiidar Amerikan Lisesini,
1990'da ise Marmara Universitesi'ni bitirdi. 1991-1993 yillari arasinda
Amerika'daki The University of West Georgia'da isletme yonetimi lize-
rine yiiksek lisans yapti ve 1995 yilinda Dogus Otomotiv'de calismaya
basladi. Volkswagen Dogus Finans (VDF)'in olusum siirecinde bulunan
Giinhan, daha sonra sirketin ingiltere ve Tiirkiye merkezlerinde ist dii-
zey yonetici olarak gorev aldi. 12 yilini Dogus Grubu biinyesinde gecir-
di ve sonrasinda TEB Tiiketici Finansman A.S.'de genel midiir olarak
is hayatina devam etti. Burada gecirdigi 5 yilin ardindan, Abdul Latif
Jameel (AL)) Grubu’na ait yeni kurulan ALJ Finansman A.S.'ye Genel Mii-
diir olan Niliifer Giinhan, ayni zamanda finansman sirketleri arasindaki
mesleki dayanismay giiclendirmek amacli kurulan Tiiketici Finansmani
Sirketleri Dernegi'nin de Yonetim Kurulu Baskanhgi'ni yapmaktadir.
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diisecek, iilkemize daha cok yatirim girecek. Su anda gii-
zel bir para girisi var aslinda ama daha cok, kisa vadeli
fonlarin girdigini goriyoruz.

in§aat ve lojistik sektoriine bu nasil yansir?

insaat sektériinde olumsuz bir durum beklemiyorum ama
hafif daralma olabilir. Ancak kentsel déniisiim gibi biyiik
projelerin sektore olumlu etki yansitacagini diistiniiyorum.
Madencilik de ayni sekilde. Altin ihracati iran gibi iilkelere
artti. Orada da hareket devam edecek gibi.

Makina ihtiyaci olan firmalara finansman konusun-
da neler tavsiye edersiniz?

Bu isin cok bilincli yapilmasi gerekir. Ciinkii bunlar cok
uzun vadeli bor¢clanmalar. Firmalarin bilancolarini olum-
suz etkileyecek kadar doviz borclaniliyor ama aslinda gelir
déviz olmuyor. 3-4 sene bazinda kredilendirme yapiliyor.
En giizeli, misterilerimizin finanscilariyla konusup oyle
hareket etmeleridir. Biz, danismanlik hizmeti de vermeye
calisiyoruz. KOB/'lerin buna oldukca ihtiyaci var. Egitim
burada ¢ok 6nemli bir nokta. Bilinclendirmeyi artirmak
icin egitimin yadsinamaz bir gercek oldugunu biliyoruz ve
bu konuda desteklerinizi bekliyoruz.

i; makinasi ve lojistik ekipmanlari kiralamasi yapan
firmalarla olan isbirliginiz hangi boyutlardadir? Bu-
radaki temel ihtiyaclar ve ¢éziimleri sizce nedir?
Tirkiye'de kiralama yapan firmalarin sayisi giin gectikce
artiyor ve bu tip firmalardan zaman zaman bize de ta-
lepler ulasiyor. Biz miisterileri nakit akislarina ve finans-
man ihtiyaclarina gore degerlendirdigimiz icin kurumsal
anlamda kiralama yapan firmalara da destek olmaya
calisiyoruz. Buradaki temel ihtiyag kredi siirecindeki hiz
ve musteri ihtiyaclarina gére 6deme planlari olusturmak.
Biz de bu ihtiyaca kiralama soézlesmelerine uygun édeme
planlari yaparak katki saglamaya calisiyoruz. ggs®
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MAKALE

Oguz Uslu
Hasel Istif Makinalar

Trakya Bolge Midiirii

Yatirimei projesini ger¢eklestirirken, ih-
tiya¢ duydugu seylerin basinda 6ncelikle
fikri sermaye gelir. Bu fikir kendine aitse
bedavadir. Ancak bir know how gereki-
yorsa bunu satin almak zorundadir ve
bunun i¢in 6deyecegi para hicbir zaman
geri donmeyecektir.

Bu ilk adimdan sonra ihtiyaci (klasik bir
iiretimden bahsediyorsak) bir arazidir.
Bu araziye yapilacak bir binaya, binaya
ulasacak alt yap1 ve enerji baglantilarina,
dahasi liretim makinalarina, bu makina-
larda tiretim yapacak isgiiciine, kullani-
lacak hammaddelere, bu hammaddeleri
ve sonrasinda mamul maddeleri sakla-
yacak lojistik imkanlara yani depolama,
nakliye ve istifleme makinalarina ve so-
nunda pazara sevk edecek nakliye arac-
larina ihtiyact vardir.

Yatirrmeinin nihai gayesi kar yapmaktir.
Sermayesini ancak zorunlu yatirimlar
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icin kullanacaktuir. Bu bakimdan aslinda
sanshidir. Ciinkii yatiriminim 6mrii diisii-
niildiigiinde, tiriiniin fiyatinda en fazla
yer tutan hammadde ve is¢ilik maliyet-
leri kendisine ¢ok kisa siirede geri don-
mektedir. Geri dobnmeyen veya ¢ok uzun
vadede geri donen diger yatirimlarin
tirline yansiyan maliyetleri, isletmenin
uzun Omri igerisinde minimaldir. Ya-
titmct ekonomik iklim miisaade ettigi
taktirde, sabit sermaye olarak adlandiri-
lan ve geri doniisii ¢ok uzun stireler alan
yatirimlarini lease etmek, kiralamak ve
bu suretle taksitlendirmek isteyecektir.

Boylece yatirima sabit sermaye yiikiin-
den biiyiik 6l¢tide kurtulabilir. Ornegin
araziyi ve/veya binayi, {iretim maki-
nalarmny, lojistik unsurlar1 yani depolar,
raflar, forkliftler, kamyonlar, nakliye v.s.
uzmanlasma diizeylerine ve ekonomik
iklime bagl olarak lease edilebilir, kira-
lanabilir ve tageronlastirilabilir.

Kiralamak
va da satin
almak...
That is the
question

Uretim siirecindeki is boliimii ve uz-
manlagma

Uretim giderek daha karmagik ve uz-
manlik gerektiren bir durum arz etmek-
tedir. Ornegin, otomobil fabrikalar1 artik
birer montaj hatt1 haline gelmekte ve di-
sarida uzmanina yaptirabilecegi her seyi
taseronlastirmakta ve esas uzmanlig
olan alana yani otomobili dizayn etmek
ve standartlara uygunlugunu test etme-
ye yogunlasmaktadir. Uriiniinii dagit-
mak i¢in gereken depolama, aktarma ve
nakliye islemlerini yatirimei satin almak
yerine kiralamak veya hizmeti satin al-
may tercih edecektir. Ancak bu siirecte
istif makinalarinin veya genel tanimiyla
malzeme aktarma araclarmin kiralan-
mast daha dikkate sayandir. Ciinkii bu
araglar, her ne kadar tiretim makinalar
kadar tretimin zorunlu bir parcasi ol-
masa da, tiretimi dogrudan etkiledikleri
gibi tasima isi yapan baska araglar (6rne-
gin, kamyon gibi) hemen yerine konula-

bilir degildir ve ¢alisir vaziyette tutulma-
st uzmanlik gerektirir.

Ekonomik iklim

Ekonomik iklimden kasit tilke ekonomi-
sinde genel anlamda paranin maliyeti,
bulunabilirligi, faiz oranlarmin diisik-
liigiidiir. Ulkemizde son 10 yilda gelisen
ekonomik iklim yatinm ve rekabetin
gelismesi, faizlerin diismesi vb. dikkate
alindiginda istif makinalarinda kiralama
seceneginin  giiclenmesini  saglamistir
veya yatrimct agisindan bakildiginda
istif makinalarini satin alarak para bag-
lamak yedek parca ve servisi ile ugras-
mak veya bu isleri takip edecek personel
bulundurmak yerine, hem yatinmcinin
hem de forklift kiralayan firmamn ka-
zan/kazan prensibine gore yapacad
isbirligi neticesinde forklift kiralamak
cazip hale gelmektedir. Bu konuda en
gelismis durumda olan Avrupa pazarla-
rina bakildiginda goriilmektedir ki fork-
liftlerin miisterileri % 60 oraninda kira-
lama firmalardir.

Uzmanlik ve kalite

Kiralama operasyonunun taraflarca ka-
zan/kazan prensibine gore yiiriitiilmesi-
nin en temel sarty, isi yapan kisilerin uz-
manh@idir. Uzmanlik forkliftlerin bakim
ve tutumunun iyi yapilmas: neticesinde
forkliftin arizasimin engellenmesi ve azal-
tilmasidir. Bu faktor her kalitedeki forklift
icin elzemdir ve maliyetleri diisiirmede
en 6nemli noktadir. Linde gibi kaliteli
forkliftler kullanildi$: taktirde kira stiresi
sonunda forkliftin 2. el degeri (bakiye de-
ger) yiiksek olacagindan, kira ticreti daha
disiik olacakur. Aym sekilde anzalar ve
parca degisimleri az olacak ve bakim mas-
raflan diisiik olacakur. Kiralayanin isini
nastl dogru yapacag ve/veya zarar edece-
§i asagidaki grafikle anlatilabilir.

Turuncu alan makine satis bedelini ve
kiralamactya geri doniisiinii temsil eder.
Kiralamaca 3 yil sonra forkliftin bakiye
degerini tahmin edip, satig fiyatindan
diiserek, diyelim 3 yila 36 adet esit aylik
taksite boler. Bu siire icerisinde bakim
masraflart AEF temsil edilir ve zaman
ilerledik¢e bakim masraflari artar. AFB
dik ticgeninin alani siire boyunca 36 ay
yapilacak hakiki masraflardir. Kirac siire
icerisinde artan bir para degil her ay sabit
bir ticret (ABCD dikdortgeni ile temsil
edilen yesil alan1) 6demek isteyecektir.
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That is the question

Kiract agisindan “Kiralamak ya da Satin
Almak” arasinda tercihini yapmak i¢in
mesele; isinin uzmani, giivenilebilir ve
kendisine makul fiyatla bu hizmeti ve-
recek bir paydas bulmaktir. Béylece uz-

MAKALE

manlig disindaki alanlarda caba sarf et-
mek ve para baglamaktan kurtulmaktir.

Kiralayan ise siire sonunda aracin baki-
ye degerini dogru tahmin etmelidir ve
yukaridaki grafikte CAE tiggen alamimin
(pesinen aldig1 servis ticretinin) EFD ti¢-
gen alanindan (fazladan yapacag: servis
masraflarindan)  daha biiyiik olmasi-
n1 saglamaldir. Burada biitiin mesele
Linde gibi 2. el degeri yiiksek ve bakim
masrafi diisiik, kaliteli bir forklift tercih
etmeye baglidir. Ancak bu sayede denk-
lem tiim taraflar i¢in kazandiran ¢6zii-
me ulasabilir.




KIRALAMA IHALELERI

IHALE

BUYUKCEKMECE BELEDIYESI FEN ISLERI MUDURLUGU
I$ MAKINASI ve KAMYON KiRALAMA HiZMET1

Thale Kayit No: 2012/125480

Thalenin Yapilacag: Yer: Kumburgaz Merkez Mahallesi Ek
Hizmet Birimi 34500 Kumburgaz Biiyiik¢ekmece Istanbul
Tarih ve Saat: 16.10.2012 — 09.00

Siire: ise baglama tarihinden itibaren 12 (on iki) aydir

Telefon ve Faks: 0212 885 25 00 — 0212 885 02 30

MILLi SAVUNMA BAKANLIGI GENELKURMAY BSK.
BAGLILARI ve MUSTESARLIK ANKARA TDG. BSK.

YUK TASIMA (YUKLEME-INDIRME-ISTiF) KIRALAMA
HIZMETI

[hale Kayit No: 2012/120457

Thalenin Yapilacag1 Yer: MSB Ankara Tedarik Bolge Baskanlig
4. No’'lu Thale Komisyonu ihale Salonu Etlik/ Ankara

Tarih ve Saat: 28.09.2012 — 10.00

Siire: Ise baglama tarihinden itibaren 75 (yetmis bes) giindiir
Telefon ve Faks: 0312 384 32 50 — 0312 384 32 61

ORMAN GENEL MUDURLUGU ORMAN iSLETME
MUDURLUGU-ERZURUM

PASINLER EREZYON KONTROL PROJESI EKSKAVATOR
KIRALAMA HIZMETI

Thale Kayit No: 2012/120664

Thalenin Yapilacag1 Yer: Erzurum Orman Isletme Miidiirligi
Istasyon Mahallesi Kombina Karsis1 Yakutiye Erzurum

Tarih ve Saat: 24.09.2012 — 14.00

Siire: Ise baglama tarihinden itibaren 60 (altmis) giindiir
Telefon ve Faks: 0 442 234 31 38- 0 442 234 10 72

ORMAN BOLGE MUDURLUGU- SANLIURFA

PALETLI EKSKAVATOR KiRALAMA HiZMETi

Thale Kayit No: 2012/113494

Thalenin Yapilacag Yer: Tiinel Cikis Agz1 Ustii Karakopii-
Sanlurfa

Tarih ve Saat: 20.09.2012 — 10.00

Siire: Ise baslama tarihi 22.10.2012- isin bitis tarihi 21.12.2012
Telefon ve Faks: 0414 347 93 31 — 0414 347 93 26

ORMAN GENEL MUDURLUGU BUCAK ORMAN ISLETME
MUDURLUGU

PALETLI EKSKAVATOR KiRLAMA HiZMETi{

Thale Kayit No: 2012/116252

Thalenin Yapilacag Yer: Bucak Orman Isletme Miidiirliigii
Konak Mah. Hastane Cad. No:24 Bucak Burdur

Tarih ve Saat: 10.09.2012 — 14.00

Siire: Ise baglama tarihinden itibaren 80 (seksen) giindiir
Telefon ve Faks: 0248 325 10 59- 0248 325 11 90

*Thalelerle ilgili detayl bilgiler https://ckap.kik.gov.tr/EKAP/ adresinden goriilebilir.
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ORMAN ve SU ISLERI BAKANLIGI DEVLET SU ISLERI
GENEL MUDURLUGU 94. SUBE MUDURLUGU

IS MAKINASI KIRALAMA HIZMETi

ihale Kayit No: 2012/125783

Thalenin Yapilacag: Yer: Saray Mahallesi Mevkii Diizaga¢ Bingol
Tarih ve Saat: 03.10.2012 — 10.00

Siire: ise baslama tarihinden itibaren 45 (kirk bes) giindiir.
Telefon ve Faks: 0426 213 25 65-0426 213 73 47

TUNCELI SUBE MUDURLUGU-93

EKSKAVATOR VE KAMYON KiRALAMA HIiZMETI

Thale Kayit No: 2012/120443

Thalenin Yapilacag: Yer: Atatiirk Mahallesi Hiikiimet Konag
Karsist No.6 Tunceli

Tarih ve Saat: 25.09.2012 — 10.00

Siire: se baglama tarihinden itibaren 65 (altmus bes) giindiir
Telefon ve Faks: 0312 324 33 99 — 0312 311 53 05

ORMAN GENEL MUDURLUGU GOLHISAR ORMAN
ISLETME MUDURLUGU

EKSKAVATOR KIRALAMA HiZMETI]

Thale Kayit No: 2012/117657

Thalenin Yapilacag: Yer: Golhisar Orman Isletme Miidiirliigii
Miidiir Yardimcisi Odasi (2 Nolu Oda)

Tarih ve Saat: 20.09.2012 — 11.00

Siire: Ise baslama tarihinden itibaren 60 (altmus) giindiir
Telefon ve Faks: 0248 411 30 23- 0248 411 56 72

DSI 181. SUBE MUDURLUGU

IS MAKINASI KIRALAMA HIZMETI

Thale Kayit No: 2012/113566

Thalenin Yapilacag: Yer: DSI 181. $ube Miidiirliigii Toplant:
Salonu Isparta Egirdir Karayolu 3. Km. Isparta

Tarih ve Saat: 14.09.2012 — 10.00

Siire: Ise baglama tarihinden 17.09.2012, isin bitis tarihi
17.12.2012

Telefon ve Faks: 0246 224 11 20

BURSA BUYUKSEHIR BELEDIYESI

IS MAKINASI KIRALAMA HIZMETi

Thale Kayit No: 2012/109802

Thalenin Yapilacag: Yer: Bursa Biiyiiksehir Belediyesi Acemler
Yerleskesi Destek Hizmetleri Daire Bagkanlig1 thale Toplant:
Salonu Sirameseler Mah. Avrupa Konseyi Cad. No.3/14Hizmet
Binas1 D Blok K:2 16190 Osmangazi/Bursa

Tarih ve Saat: 06.09.2012 — 15.00

Siire: Ise baglama tarihinden itibaren 425 giindiir

Telefon ve Faks: 0224 234 40 00- 0224 234 77 87

MARKA MODEL
EKSKAVATORLER
KOMATSU PC220
HYUNDAI 210
HYUNDAI 210
CATERPILLAR | 322C
HYUNDAI 290
KOMATSU PC300
VOLVO EC290B L.C
VOLVO EC290B L.C
VOLVO EC290B L.C
VOLVO EC360B L.C
VOLVO EC360B L.C
VOLVO EC360B L.C
CATERPILLAR | 330 D
CATERPILLAR | 330 C
CATERPILLAR | 330 C
VOLVO EC460B L.C
KOMATSU PC450
HITACHI ZX520
LASTIKLI YOKLEYICILER
CCATERPILLAR | 930G
VOLVO L.30B
VOLVO L150C
KOMATSU WA420-1
CASE 921E

FIAT HITACHI | ZW310
FIAT HITACHI | ZW310
VOLVO L180D
VOLVO L180E M
VOLVO L180E
VOLVO L180E
VOLVO L180E
VOLVO L180E
CATERPILLAR | 980H
KAWASAKI 95 ZV II
KAWASAKI 95 ZV II
VOLVO L.220D
VOLVO L220F
VOLVO L220E
VOLVO 1.220E

URETIM
YILI

2005
2005
2005
2006
2007
1998
2003
2005
2006
2005
2005
2007
2007
2005
2005
2008
2007
2006

2006
2003
1998
1995
2008
2007
2007
2000
2006
2005
2005
2006
2007
2006
2007
2007
2000
2009
2007
2005

Bu liste haftalik olarak giincellenmektedir.

ASC TURK MAKINA TiCARET A.S.
Fatih Mah. Katip Celebi Cad. No:43 Tuzla / ISTANBUL
Istanbul Tel: 0 (216) 581 80 00 - 0 (216) 394 40 57 - 0 (530) 977 32 72
Ankara Tel: 0 (312) 592 90 00 - 0 (312) 386 28 02 - 0 (530) 874 87 89

CALISMA
SAATI

12.800
8.813
9.700
7.600

14.000

12.100

8.300
10.960
16.500

3.100

7.200
12.330
14.080

6.400

11.000
19.439
18.586
18.950
12.900
18.000
17.000
10.000

8.650
11.360

22.000

9.260
12.240
18.590

IKINCI EL
MARKA MODEL URETIM CALISMA
YILI SAATI
BEKO LODERLER
VOLVO BL61 PLUS 2010 3.880
VOLVO BL71 2010 3.130
VOLVO BL71 2006 10.660
VOLVO BL71 2008
VOLVO BL71 2007
VOLVO BL71 2007
VOLVO BL71 2004 12.762
VOLVO BL71 2006 14.166
VOLVO BL61 2005 5.575
JCB 4CX 2003
GCUKUROVA 885 2007 3.900
HIDROMEK 102 2005 5.100
TEREX 860 2006 14.000
YOL YAPIM MAKINALARI
BOMAG BW161 2006 1.150
BOMAG BW212D 1996
CATERPILLAR | 130G 1988
ABG TITAN 325 1999
DEMAG 110C 1995 6.350
DEMAG 115C 2002
DEMAG 110C 1997 4.300
DEMAG 130C 1997 14.730
DYNAPAC F14C 1997 12.630
VOGELE 1700 1990 8.200
VOGELE 1700 1989 13.700
BELDEN KIRMA KAYA KAMYONLARI
VOLVO A25D 2006 8.900
VOLVO A25D 2007 5.050
VOLVO A25D 2007 4.960
VOLVO A25D 2007 4.920
TEREX TA30 2000 11.480
VOLVO A35D 2002 13.200
DOZERLER
CATERPILLAR | D6M LGP 2001 14.280
CATERPILLAR | D6N LGP 2005 12.500
secondnews

www.ascturk.com
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BILGI

EKIiPMAN KiRALAMA FiYATLARI

YUKSELTME EKIPMANLARI

ARAGCLAR HAFTALIK (TL) AYLIK (TL)

AKULU MAKASLI PLATFORMLAR 6 - 12 metre 500 - 700 1.500 - 2.000

14 - 22 metre 1.000 - 3.000 3.000 - 9.000

DIZEL MAKASLI PLATFORMLAR 10 - 18 metre 1.000 - 1.750 3.000 - 5.000
22 - 32 metre 3.000 - 7.000 9.000 - 20.500

AKULU EKLEMLI PLATFORMLAR 12 - 16 metre 1.200 - 1.500 3.500 - 4.500
DIZEL EKLEMLI PLATFORMLAR 18 - 41 metre 2.000 - 5.000 6.000 - 14.000
TELESKOPIK PLATFORMLAR 21 - 43 metre 2.250 - 5.000 7.000 - 14.000
PALETLI PLATFORMLAR 17 - 37 metre 1.750 - 5.500 5.000 - 16.000

HAREKETLI CEPHE iSKELELERI 3.500 - 7.000

CEPHE ASANSORLERI 2.500 - 7.000

FORKLIFT & DEPO ICi EKIPMANLAR

ARACLAR GUNLUK ( Euro ) AYLIK ( Euro )
DIiZEL FORKLIFT 0-2ton 45-55 700 - 800
2-3,5ton 55-65 800 - 900
3,5 ton iizeri 70 - 80 950 - 1.000
LPG / BENZINLI FORKLIFT 0-2ton 45-55 700 - 800
2-3,5ton 55-65 800 - 900
3,5 ton tizeri 70 - 80 950 - 1.050
AKULU FORKLIFT 0-2ton 55-65 800 - 900
2-3,5ton 75 - 85 1.050 - 1.150
3,5 ton tizeri 95 - 105 1.350 - 1.450
AKULU TRANSPALET 500 - 2.000 kg 20- 30 250 - 350
2.000 kg tizeri 25-35 300 - 400
PALET ISTIFLEYICI 600 - 1.600 kg 25-35 400 - 500
REACH TRUCK 1.000 - 2.000 kg 70 - 80 950 - 1.050
2.000 kg tizeri

JENERATORLER

ARACLAR STAND BY GUC - kVA GUNLUK ( TL) HAFTALIK ( TL) AYLIK ( TL)

SABIT 15-45 100 - 150 200 - 300 500 - 750
70-120 70 - 250 350 - 500 1.000 - 1.400
150 - 300 300 - 400 550 - 700 1.400 - 2.000
350-500 550-750 1.000 - 1.700 2.750 - 4.500
700 - 800 1.100 - 1.300 2.200 - 2.500 6.000 - 7.000
1,000 1.500 - 1.750 3.000 - 3.500 9.000 - 10.000

MOBIL 70 - 200 300 - 500 700 - 1.200 2.000 - 3.500
300 - 450 900 - 1.000 2.000 - 2.500 6.000 - 6.500
600 - 700 1.400 - 1.600 4.000 - 5.000 10.000 - 12.000

“Belirtilen fiyatlar ihtiyag sahiplerine tahmini bir fikir vermesi amaciyla sektérden alinan bilgilerle derlenmistir. Rakamlar; marka, model, stire, yer,

operator ve diger kiralama kosullarina gére degisiklik gésterebilir. Nihai fiyatlar icin kiralama firmalarina damiginiz.”
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EKIPMAN KiRALAMA FiYATLARI

BILGi

IS MAKINALARI

ARACLAR BUYUKLUK AYLIK ( Euro )
motor gilicti
LASTIK TEKERLEKLI 50 - 149 hp 2.000 - 3.000
YUKLEYICILER 150 - 249 hp 3.000 - 6.000
250 - 400 hp 6.000 - 10.000
. .. makina agirhg
MINi YUKLEYICILER 2-3ton 1.500 - 2.500
. 5_a motor glict
BEKOLU YUKLEYICILER 70- 115 bp 1.500 - 2.500
TELESKOPIK YUKLEYICILER erisim ytiksekligi
10-15m 2.500 - 4.000
makina agirhg
1-20ton 2.000 - 3.500
PALETLI EKSKAVATORLER 20 - 30 ton 3.500 - 5.000
30 - 40 ton 5.000 - 8.000
40 - 50 ton 8.000 - 11.000
LASTIK TEKERLEKLI] makina agirhig:
EKSKAVATORLER 15 - 25 ton 2.500 - 5.000
motor glicti
GREYDERLER 125 - 150 hp 3.000 - 5.000
150 - 200 hp 5.000 - 8.000
motor glict
DOZERLER 250- 350 hp 8.000 - 15.000
350 - 450 hp 15.000 - 20.000
e . makina agirhg
TOPRAK SILINDIRLE
OPRAK SILINDIRLERI 10 - 15 ton 2.000 - 3.500
ASFALT SILINDIRLERI makina agirhig
6- 11 ton 2.000 - 3.500
ASFALT SERICILER / serme kapasitesi
KAZIYICILAR 500 - 1.000 t/saat 8.000 - 13.000

“Belirtilen fiyatlar ihtiyac sahiplerine tahmini bir fikir vermesi amaciyla sektérden alinan bilgilerle derlenmistir. Rakamlar; marka, model, stire, yer,
operatér ve diger kiralama kosullarina gére degisiklik gosterebilir. Nihai fiyatlar icin kiralama firmalarina damisiniz.”
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YEDEK PARCA
FINANS
KAMYON
ATASMAN
KiRALAMA
YEDEK PARCA
FiNANS
DIGER

iS MAKINASI
DIGER

FORKLIFT

VINC
iS MAKINASI

FORKLIFT

KIRALAMA
VING

YUKSELTICI
KAMYON
ATASMAN
YUKSELTICi

FiRMA ADI MARKALAR TELEFON iNTERNET ADRESI FiRMA ADI MARKALAR TELEFON iNTERNET ADRESI

ABDULKADIR OZCAN Petlas, Stramaxx, 0312 3093030 www.abdulkadirozcan.com.tr
Toyo Tires, Maxxis, Hankook

x

x
x
x
x

HASEL iSTiF MAKINALARI Linde, Terex,Tennant, 0216 6342100 www.hasel.com
Gumasol,Lift-Fit

ALFATEK Jcb Vibromax, Sandvik, 0216 6600900 www.alfatekturk.com X

Schwing, Stetter X . .
HIDROMEK Hidromek 0312 2671260 www.hidromek.com.tr X

x
x
x

ASC TURK Volvo, Sandvik Mobil Kiricilar 0216 6557500 www.volvo.com.tr
HKM IS MAKINALARI Hkm 0216 4994585 www.hkm.com.tr X X

BEYER MAKINA Beyer 0312 8151459 www.beyer.com.tr X

HISAR GELIK DOKUM Pabug, istikamet, cerler 0216 4647000 www.hisarcelik.com X

BOSKAR ISTIF MAKINALARI Caterpillar, Tennant 0216 4178189 www.boskar.com.tr X X ) .
ILKERLER OTOMOTIV Perkins 0212 6139200 www.ilkerler.com X X

CERMAK Takeuchi, Terex-Finlay 0212 6715744 www.takeuchi.com.tr X X | x| x
KALE METAL Kubota, Gehl, Ausa, Dynapac 0262 6411991 www.kalemetal.com X X X

(;OZUM MAKINA Carraro, Yanmar 0212 4827818 www.cozum-makina.com X X
KARUN GRUP Manitovoc, Bauer, Grove, 0312 3944300 www.karun.com.tr X X X

Klemm, Goldhofer, Muller,
Rayco-Wylie, Rtg, Tesmec, Prakla

CUKUROVA MAKINA Cukurova 0324 6162678 Www.cumitas.com x| x

KENTSEL MAKINA Vibrotech 0312 3954659 www.kentselmakina.com X

DAS OTOMOTIV Terex, Genie 0216 4565705 www.dasvinc.com X[ x X

KOZA i$ MAKINALARI Merlo , Weber Mt, Red Rhino 0216 6636060 www.koza-is.com X

DELTA MAKINA Delta sontaj makinalari 0312 3861545 www.deltamakina.com X

LIEBHERR MAKINE Liebherr 0216 4531000 www.liebherr.com X

EDAS MAKINA Terex, Dsb, Rsl, Lebrero, 0312 3941097 www.edasmakina.com X
Veneta, Gruen, Safer-Sicom,
Palazzani, Batmatic, Intrame

MEKA Beton santralleri 0312 3979133 www.meka.biz X

ENKA PAZARLAMA Hitachi, Kawasaki, Mitsubishi, 0216 4466464 www.enka.com.tr X | x| x X X
Tadano, Tadano Faun, Npk, D&A,
Iveco, Tcm, Schmitz, Sdmo, Dynapac

METALOKS Atasman imalati 0216 5930244 www.metaloks.com.tr X

FORD CARGO Ford Kamyon 4443673 www.ford.com.tr X

MTU MOTOR TURBIN SAN. Motor ve otomasyon 0212 8672000 www.mtu.com.tr X
sistemleri

GAMA TiCARET Zoomlion, Mustang, Longgong 0312 4094500 www.gama.com.tr OM MUHENDISLIK Atasman imalati 0216 3655891 www.ommuhendislik.com.tr X
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FIRMA ADI MARKALAR TELEFON INTERNET ADRESI HESEEEEEER
PAGE Tirnak, palet pabuclari, 0216 5744497 www.page-Itd.com X X| X X

bicaklar, Hisar, Mapa

PALME MAKINA Palme 0312 3851753 www.palmemakina.com X X

PENA MADEN Tiinel ekipmanlari 0312 4430070 www.penamaden.com X X

PUTZMEISTER Putzmeister 0282 7351000 www.putzmeister.com.tr X

RENAULT TRUCKS Renault 0216 5241000 www.renault-trucks.com.tr X X

TIRSAN TREYLER Treyler imalati 0216 5640200 www.tirsan.com X X

SANKO MAKINA PAZ. Doosan, Moxy, Mst, Soosan, 0216 4530400 www.sankomakina.com.tr X | X X X
Atlas, Ingersoll-Rand, Rocla,
Montabert

SITECH EUROASIA Trimble 0212 3935500 www.sitech-eurasia.com X
TEKNOLOJi SERVIS

SILVAN SANAYi Tirnak, bicak, yiirtiyiis takimlari 0216 3991555 www.silvansanayi.com X

TATMAK - KARYER Bomag, Marini, Hyster, Terex, 0216 3836060 www.tatmak-karyer.com X | x X
Comedil, Eickhoff, Dulevo,
Comac, Allu

TEKNOMAK END. Sim, Svedala Demag, Moba 0312 3862211 www.teknomak.com.tr X

UYGUNLAR DIS TiCARET Liugong, Kato, Feeler 0216 4258868 www.uygunlar.com X[ x| x X

WACKER NEUSON MAKINA Wacker Neuson 0216 5740474 www.wacker.com.tr X
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Ekskavatorde
Hybrid Devrimi!
Dizel ve elektrikli motorun mukemmel uyumu
daha az yakitla

daha ¢ok ig

KOMATSL MIBRID SISTEM

galsma kayd, makinenin durumu v, b big
ve size fletir, KOMTRAX verilerim b

makinenizle ilgili bilgi vermekle ;
ayni zamanda makine parkinizi web siesi izerinden
yonetebilmenizi safjlar.
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TEMSA GLOBAL AS.
W komatsu.com.tr
komatsu@temsaglobal.com
Telefor: 0216 544 5801
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